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No periodo de 03 a 06 de maio de
2021, o Sistema COFECI-CRECI,
realizou com apoio do SEBRAE,
patrocinio do HOMER PARCERIAS
IMOBILIARIAS e iGLOBAL, o Il
SABER IMOBILIARIO.

Um super evento que reuniu mais
de 65.000 visualizacdes de todo
Brasil em quatro dias de Lives com
palestrantes renomados.




TODOS OS
CORRETORES

EM UM SO

APONTE A CAMERR DO
CELULAR PARA 0 OR
CODE E BRIXE 0 EBOOK
00 JOAO TEQDORD

Tecnologia e Inovac¢ao, acelerando
lucros na hora da negociac¢ao

O avango cada vez mais rapido da tec-
nologia e inovagao trouxe novas pers-
pectivas para o mercado imobiliario. Um
exemplo arrebatador dessa mudanca
da-se pela forma de se apresentar um
imovel para o cliente. A forma classica
na qual o corretor de imoveis apresen-
ta presencialmente o imovel e todas as
caracteristicas técnicas dele acabou a
partir do momento que cliente e corre-
tor tem de forma online as mesmas in-
formacgoes do imovel.

Na medida em que o papel dos atores
que fazem parte da transagao imobilia-
ria muda, faz-se necessario a reinven-
¢ao de todos. Diante dessas mudancgas
a pergunta que nao quer calar é&: Como
sera o futuro do mercado imobiliario
para o corretor de imoveis e como se
adaptar a essa incrivel mudanga de ha-
bitos dos clientes que tem pressa, que
exigem, e esperam tudo para ontem?

Indispensaveis no processo de com-
pra e venda de imoveis, os Corretores
de Iméveis, com suas habilidades de
negociacao e experiéncia de mercado,
sempre ajudarao os vendedores a re-
ceber mais dinheiro por seus imoveis.
Proprietarios que assumem a dificil ta-
refa de vender um imobvel se arriscam
a perder dinheiro com um nimero de
coisas que podem dar errado durante
0 processo sem o olhar treinado de um
profissional. Corretores oferecem muito
valor para o proprietario. No entanto, o
valor s6 vem com capacitagao, inovagao
e 0 uso da tecnologia sem medo.

*Capacitagao, Tecnologia e

Inovagdo*

Parceria € 0 nosso negocio! O sucesso
da parceria entre Sistema Cofeci, Sebrae
e Homer veio mostrar a importancia que
tem a uniao de esforcos ao oferecer ca-
pacitacao, inovacao e tecnologia.

Um show de conhecimento e partici-

pacao. Esse foi o resultado da segunda
edicdo do evento SABER IMOBILIARIO,
realizado pelo Sistema COFECI e SEBRAE
e que contou, novamente, com 0 apoio
incondicional do HOMER Parcerias
Imobiliarias. O tema: Comunicacdo no
Empreendedorismo Imobiliario, norteou
0 evento que reuniu mais de 13 mil cor-
retores de imoveis, em busca de capaci-
tacao e conhecimento para entender as
mudancas que estao por vir.

Mudancas sempre foram uma cons-
tante no mercado imobiliario. Mudar faz
parte do dia a dia do Corretor de Imaveis
desde sempre, mas a mudanga necessa-
ria agora € outra, é interna, é pessoal e
o Corretor ja percebeu que para avancar
tera de mudar junto com o mercado. O
gue esta em jogo € muito mais do que
ganhar ou perder um negocio, o que
esta em jogo agora € uma carreira, €
uma mudancga de mindset, &€ o uso sem
medo das tecnologias, estamos numa
mudanca de era.

*50 mil corretores conectados

pela tecnologia*

A tecnologia e parceria fazem parte do
DNA do Homer, que foi pensado para dar
mais liberdade aos corretores através da
inovagao e principalmente da tecnologia
empregada. O Homer esta presente em
todas as cidades do Brasil com mais de
50 mil corretores conectados e fazendo
negbcios por meio de parcerias imobi-
liarias, garantidas

O sucesso do evento Saber Imobiliario,
realizado 100% On line, que trouxe mi-
lhares de corretores em busca de capa-
citacao e novos caminhos de como lidar
com essa tecnologia so reforca nossa
certeza de que estamos no caminho cer-
to, de inovar e capacitar. O evento teve
sua primeira edicao em novembro, com
12 mil inscritos e em maio na segunda
edicao foram mais de 13 mil corretores.

Isso mostra que muitos ja encontraram
o caminho da mudanca e sairam na
frente, logo se capacitar continuamente
se tornara um habito.

A rede de parcerias criada pelo Homer
foi desenvolvida totalmente pensada no
corretor de imoveis do Brasil e une com
maestria essas duas formas novas de
fazer negocio: a tecnologia e o aprendi-
zado continuo.

Mercados mais maduros e avangados,
como EUA, ja fazem da parceria uma
pratica indispensavel para acelerar o
processo de fechamento da venda de
um imovel. O cliente de hoje esta mui-
to mais informado, por isso a velocida-
de de fechamento de um negbcio tem
de ser acelerada, é preciso identificar o
parceiro certo, para ajudar o corretor a
viver essa experiéncia da compra e ven-
da muito mais rapido.

Ha uma geragao de futuros comprado-
res que estarao cada vez mais conecta-
dos e informados sobre o que querem
e como querem comprar seus imoveis
e € para essa geracao de compradores
do futuro que o corretor precisa estar
pronto, pois ainda que seja uma geragao
informada, sera o corretor que podera
apontar um problema e até garantir uma
boa compra. Estar informado é bem di-
ferente de estar preparado para vender
ou comprar um imovel, é preciso saber,
ter experiéncia, dominar a tecnologia e
contar com 0s parceiros certos.

O Homer parcerias acelera o processo
de venda através da tecnologia e capa-
citacdo continua e ainda oferece uma
gama de solugoes para o corretor.

Faca como mais de 50 mil correto-
res e desfrute de inovacao, tecnologia
e garanta sua participagao nos melho-
res eventos de capacitacao do Brasil.
Experimente o Homer.
ther

Purconns womins

www.homer.com.br



EDITORIAL

ELEICOES 2021

Estamos em processo eleitoral em todos os Conselhos
Regionais integrantes do Sistema COFECI-CRECI. A vota-
cao sera no dia 07 de julho de 2021. A novidade deste
ano € que, Nao apenas por causa da pandemia, que exi-
ge cuidados especiais com a saude, a fim de evitar con-
taminacao, mas porque nao é racional, diante de todo
0 avango tecnologico experimentado por nosso setor,
especialmente como forma de enfrentar os problemas
causados pelo corona virus, que realizemos eleicoes
presenciais, exigindo que nossos colegas, em particular
os do interior, tenham que se deslocar quilometros para
exercer seu direito/dever de votar.

A votacao, embora seja um direito democratico,
que todos deveriam exercer com satisfacao, o habi-
to de nao votar ainda é muito forte no Brasil. Nao é
diferente nas eleicoes classistas. Por isso, de acor-
do com o artigo 11 da Lei 6.530/78, que regulamenta
nossa profissao, o voto continua sendo obrigatorio,
sob pena de multa. O COFECI e os CRECIs nao tém
nenhum interesse em aplicar multa aos nossos
colegas. Mas como a multa € obrigatoria por Lei, a
condicao de autarquia de nossa organizacao nos
obriga a aplica-la, sob pena de sermos acusados de
prevaricacao. Assim, deixamos aqui 0 nosso apelo
para que todos votem. Todavia, € importante lem-
brar que, para votar, o Corretor tem de estar em dia
com suas obrigacoes financeiras para com o CRECI.

A participacao de todos na eleicao demonstrara o
interesse da classe por suas instituicoes legais, 0 que
fortalece a representatividade de nossos Conselhos
junto aos poderes constituidos da Republica, em
especial o poder legislativo que, anualmente, nos
inunda com novos projetos de Lei, muitos deles
contrarios aos interesses dos Corretores de Imoveis
ou de nossa organizacao profissional e nao raro, da
propria sociedade. O nosso fortalecimento institu-
cional & muito importante no momento de fazermos
reivindicagoes junto ao Congresso Nacional.

As eleicoes ocorrerao simultaneamente em to-
dos os CRECIs, desde 0h00 (zero hora) até 20h00
(vinte horas) do dia 07 de julho de 2021, horario de
Brasilia-DF. Nos Estados onde ha diferenca de fuso
horario, o periodo sera adaptado para que coincida
com a hora de Brasilia.

Boa votacao a todos!

Joao Teodoro da Silva
Presidente

JUNHO DE 2021




SISTEMA COFECI-CRECI:
CONSELHO FEDERAL E CONSELHOS
REGIONAIS DE CORRETORES DE IMOVEIS

Presidente

JOAO TEODORO DA SILVA
Vice-presidentes

JOSE AUGUSTO VIANA NETO
MANOEL DA SILVEIRA MAIA
Diretores-tesoureiros

VALDECI YASE MONTEIRO
AIRES RIBEIRO DE MATOS
Diretores-secretéarios

SERGIO WALDEMAR FREIRE SOBRAL
VILMAR DA SILVA PINTO

VICE-PRESIDENCIAS ADJUNTAS:

OSCAR HUGO MONTEIRO GUIMARAES
Assuntos Pedagdgicos

CLAUDEMIR DAS NEVES

Fiscalizacao Nacional

MARCIO FERREIRA BINS ELY

Assuntos Legislativos

LUIZ FERNANDO PINTO BARCELLOS
Avaliacoes Imobiliarias

PASCHOAL GUILHERME DO NASCIMENTO
RODRIGUES

Assuntos Institucionais

DIRETORIAS ADJUNTAS:

MARIA DE FATIMA SILVEIRA FREIRE SOBRAL
Integracao Feminina

EDINEIDE ALBUQUERQUE DE CARVALHO
Integracéo Feminina Adjunta

CELSO PEREIRA RAIMUNDO

Inovagao e Tecnologia

ROMULO SOARES DE LIMA

Contratos e Convénios

Endereco do COFECI em Brasflia:

SDS, Edificio Boulevard Center, Salas 201 a 210
Fone: (61) 3321-2828 - Brasilia — DF
www.cofeci.gov.br

Diretor Comercial: George Duarte

Jornalista responsavel: Ado Santos (mtb 5032/DF)
Reviséo Ortogréfica: Lorena L6bo

Colaboram nesta edicao: Assessorias de Comunicacao
dos Crecis de AL, AM/RR, BA, CE, DF, ES, GO,
MG, MS, MT, PA/AP, PB, PE, PI, PR, RJ, RN, RO,
RS, SC, SE, SP e TO

revista@cofeci.gov.br

Acesse nossa Revista Digital:

A Revista do Cofeci € uma publicagédo do Sistema
Cofeci-Creci. Nao nos responsabilizamos pelas
opinides, ideias e conceitos emitidos por seus
respectivos autores no contetido da revista. Esta
publicacao reserva-se o direito, por motivos de
espaco e clareza, de resumir textos e artigos de
autorias de terceiros.

TIRAGEM:
6.000 MIL EXEMPLARES

Revista

COFECI

‘SISTEMA COFECI-CRECI: CONSELHO FEDERAL E CONSELHOS REGIONAIS DE CORRETORES DE IMOVEIS

Saber

/

“Mimobiliario

2021

Revista do COFECI
Ano XIV - NUmero 53
Edigao de junho de 2021

Dicas

Joao Teodoro da Silva pg- 6
Artigo

O dia do Fico pg- 8

Pelos Crecis

CRECI-SP: CRECISP participa do
Programa Nacional de Prevengao a

Corrupgao pg- 8
Arisp e Uniregistral assinam acordo de

cooperacao com o CRECISP pg- 9
CRECISP e TJ renovam convénio para

avaliagao imobiliaria pg- 10
Programa Empreenda Rapido ¢é langado
aos corretores de iméveis pg- 11

CRECI-RS: O CRECI-RS obteve o
melhor desempenho no Ranking

Nacional de Fiscalizacado Pg-. 12
1.189 credenciais entregues
em 5 meses pg- 13

CRECI-SC: CRECI/SC lanca Cartilha
sobre Incorporagédo Imobiliaria  pg. 14

Fiscalizacao apresenta
balanco prévio em 2021

CRECI-RJ: Delegacia Digital do
Creci-RJ: Inovagéao resulta

pg- 15

em sucesso pg- 16
Fiscalizagao do Creci-RJ
esta novamente entre as
melhores do pais

pg. 17
CRECI-PA/AP: Ano 10 danova e
moderna sede do

Creci da 12a. Regiéo pg- 18
Primeiros dez anos de um novo tempo
da classe na regiao pg- 19
CRECI-AM/RR: Fiscalizagéo do

CRECI AM/RR presente no

municipio de Autazes-AM pg- 20

CRECI-GO: firma parceria com
Unimed Goiania para oferecer
plano de salde para categoria pg. 21

CRECI-ES: Fiscalizagao online
intensifica ainda mais o combate
ao exercicio ilegal da profisséo de

pg- 22

CRECI-TO: investe em informacao e

corretor de imdveis

tecnologia para auxiliar a fiscalizacao

durante a Pandemia pg- 23
CRECI-MS: Apds denuncias do
CRECI-MS, PROCON/MS multa
empresa de consorcio

imobiliario em R$ 93 mil pg- 24
CRECI-PE: Campanha #EXIJAOCRECI

€ UM sucesso entre os corretores

pernambucanos pg- 25
Capa
Saber Imobiliario pg- 26

CRECI-CE: Creci Ceara realiza concurso

publico para agente fiscal pg- 33



CRECI-PR: Diretoria executiva do Creci-PR

promove reuniao em Guaira Pg- 34
CRECI-RO: CRECI/RO em agéo pg- 35

CRECI-RN: faz campanha solidaria com entrega

de alimentos para corretores de imoveis pg- 36

CRECI-MT: Termo de cooperagao entre

CRECle TJ pg. 37
CRECI-BA: Bahia € 2° lugar em inscrigbes no

Saber Imobilirio! pg- 38
CRECI-MG: Ano atipico

nao muda rotina da Cefisp pg- 39
CRECI-PI: CRECI-PI Itinerante pg- 40
CRECI-AL: Parceria Creci-AL e Prefeitura de Macei6
vai ampliar atendimento aos corretores Pg- 41

CRECI-SE: Os Conselhos Regionais € 0

seu papel social pg- 42
CRECI-DF: CRECI-DF inova no
Mercado Imobilidrio do Distrito Federal pg- 43

CRECI-PB: Creci-PB instala Comissé&o de
Desenvolvimento Urbano de Jo&o Pessoa  pg. 44

Reconhecimento
NOMES E DATAS

que merecem ser lembrados pg- 46

Segunda onda
A segunda onda do virus e 0

mercado imobiliario pg. 47

12 de maio
Lei de regéncia da profissao de

Corretor de Imdveis completa 43 anos pg- 48

Seguir em frente
Apesar da pandemia,
O BRASIL SEGUE EM FRENTE pg- 49

Negécio
FIAGRO — imdveis rurais no radar pg- 50

Livre concorréncia
IGPM, IPCAE A
NEFASTA INTERVENQAO ESTATAL Pg- 51

Jurisprudéncia e Coisa Julgada
JURISPRUDENCIA E COISA JULGADA
O IBAPE tergiversa a verdade pg- 52

Inconstitucional e Antidemocratico
Limitar o Aluguel ao IPCA é Inconstitucional e

Antidemocratico pg- 53
Atualizacao
Atualizagao do Patriménio Imobilirio pg. 54
Economia
Emprego e Crescimento pg- 55
CRECI-PA/AP
Ano 10 da nova e moderna sede do Creci da 12a. Regido

7 B

CRECI-PR
Diretoria executiva do Creci-PR promove reunido em Guaira

pg- 34

CRECI-AL
Parceria Creci-AL e Prefeitura de Maceid
vai amliar atendimento  a0s corretores




De,
Joao Teodoro da Silva

NOVA REGRA PERMITE USO DE FGTS PARA IMOVEIS DE
ATE 1,5 MILHAO DE REAIS - O Conselho Curador do

- FGTS anunciou mudancgas
coreciicaect no uso do saldo do FGTS
por trabalhadores. O re-
curso podera ser utilizado
em imoveis de até 1,5 mi-
lhao de reais, financiados
pelo SFI (Sistema Financei-
ro Imobiliario). Atualmen-
te, restringe-se o uso do
FGTS para imodveis financiados pelo SFH (Sistema Fi-
nanceiro de Habitacdo). A mudanca anunciada hoje
ira valer a partir de agosto, para que as instituicoes
bancarias possam se adequar. O trabalhador com
conta de FGTS ha mais de trés anos podera usar o
dinheiro no saldo devedor do imovel ou na reducao
de prestacoes mensais.

Nova regra
para uso do

FGTS

PROCURA POR IMOVEIS AUMENTA 10 VEZES EM UM
ANO - Pesquisa realizada pelo DataZap indica que
a procura por imoveis
aumentou em dez ve-
zes entre marco de 2020
e marco de 2021. Mo-
radias maiores que as
atuais sao o foco princi-

pal das pesquisas, reali-

zadas no amblente dlgltal O dado demonstra como
aumentaram as oportunidades no setor imobiliario,
especialmente na area de compra e venda de imo-
veis. Segundo o levantamento, vizinhan¢a com mais
comeércio e servicos é uma prioridade para 65% dos
pesquisados.

INDUSTRIA DA CONSTRU(;AO APONTA AUMENTO NO
PRECO DOS IMOVEIS - O
custo dos imodveis novos
pode subir até 20% ao lon-
go de 2021. Essa previsao
vem da indUstria da cons-
trucao civil, que aponta

aumento nos custos de insumos e matérias primas.
Além do custo final, podera haver também impacto
no atraso das obras. Para o corretor de imoveis, é
importante estar acompanhando as oscilacoes do
mercado para poder explicar as razoes ao cliente e
orienta-lo em relacao a alternativas, como investi-
mento em imoveis usados, por exemplo.

NOVOS PROJETOS CONTEMPLAM HOME OFFICE COM
ENTRADA INDEPENDENTE - O trabalho em home offi-
ce ja esta impactan-
do na arquitetura de
novos imoveis resi-
denciais. Empreen-
dimento lancado
nesta semana, em
Sao Paulo, oferece
o0 home office como
espaco adicional, com entrada independente, e no
mesmo prédio do apartamento. E uma tentativa de
dar mais privacidade para quem vai trabalhar no
local, aléem de disponibilizar um diferencial para o
futuro morador.

CONFIANCA NO CORRETOR DE IMOVEIS E VELOCIDA-
DE NAS NEGOCIACOES SAO DESTAQUES NO “NOVO
NORMAL" -

Levantamento feito recentemente com
clientes do mercado imo-
biliario demonstra que a
transformacao digital dos
Ultimos meses reforcou
dois atributos: a confianca
no corretor de imoveis e a
rapidez no atendimento as
necessidades apresentadas
pelos clientes. Mais do que
a velocidade no fechamen-
to dos negocios, o cliente busca o tradicional “fio
do bigode” de profissionais especializados. Espera-

>

COFECI-CRECI

CONFIANCA
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-se do corretor de imoveis orientacoes que ajudem
na tomada de decisao. Especialistas recomendam
que o setor imobiliario invista no desenvolvimento
de confiancas com seus clientes como caminho para
fidelizacao e diferenciacao no mercado.

INICIATIVAS DO COFECI APOIAM O EXITO DOS COR-
RETORES DE IMOVEIS - Na
edicao n. 54 de maio do
Balango da Semana reu-
nimos informacoes pre-
ciosas para os corretores
de imoveis. Uma delas é
o ponto de vista do Cofeci
sobre medidas em deba-
te no Congresso Nacional,
que podem comprometer
o mercado de locacgoes.
Sao informacoes de inte-
resse de todos nos.

BALANGCO DA SEMANA

s COF@Cnoricas

Aumenta limite para uso de FGTS

s

LOTEAMENTOS VOLTAM A CRESCER - Um dos feno-
menos de consumo no mercado imobiliario pos pan-

demia é a retomada do interesse por loteamentos. O
crescimento na busca por lotes vem principalmen-
te das classes C e D, aponta levantamento de uma
entidade do setor. A preferéncia & por lugares nos
arredores dos centros urbanos, onde 0s precos sao
mais acessiveis e ha espaco para as novas adequa-
coes: conciliar espaco para moradia, trabalho, lazer
e convivéncia com toda a familia no mesmo espaco
ao longo de toda a semana. De modo geral, 0 nos-
so segmento se destaca no cenario econdomico, com
oportunidades para todos os corretores de imoveis.

CREDITO IMOBILIARIO FIDELIZA CLIENTES PARA OS
BANCOS - Embora os juros venham subindo desde o
més de marco, a alta ainda
nao incidiu nas taxas para
financiamentos  imobilia-
rios. Analistas econdmicos
estimam que os bancos vao
segurar o repasse em troca
de conquistar novos clien-
tes por longo prazo. Num
ambiente como o atual, de
aumento da concorréncia entre bancos tradicionais

Crédito imobilidrio fideliza clientes

e digitais, e de incertezas econdmicas, o cliente de
longo prazo € muito bem-vindo as instituicoes fi-
nanceiras. Quem contrata crédito imobiliario, tera
relacionamento com o banco até quitar sua casa
propria. Atentos ao cenario, nos, corretores de imo-
veis, teremos como orientar melhor nossos clientes.
Bons negocios a todos.

FUNDO DE INVESTIMENTOS DEVERA INCREMENTAR
MERCADO DE IMOVEIS RURAIS - )3 esta na reta final
TS M  de regulamentacao
uma nova oportuni-
dade que ira incidir
favoravelmente na
valorizacao de pro-
priedades rurais: o
Fiagro (Fundos de
Investimentos nas
Cadeias Produtivas Agroindustriais). E uma opcao
para atrair investidores para o agronegocio. O setor
depende de terra para produzir. Os valores atraidos
para o Fiagro sao destinados a investimentos em
quaisquer ativos, reais ou financeiros. Terras pro-
dutivas estarao em destaque. Economistas preveem
que a atracao de recursos maior sera de investido-
res estrangeiros, e que a aplicagao se dara nas dife-
rentes regioes do Brasil.

7 HABILIDADES DIFERENCIAM O CORRETOR DE IMO-
VEIS - Mesmo antes da pandemia, profissionais de
diferentes segmentos pensavam nos diferenciais
que os manteriam no mercado. O futuro sera ocupa-
do por gente que faca o que a inteligéncia artificial
nao dominar. O consultor Marcos Piangers deu dicas
preciosas para os corretores de imoveis que partici-
param do Saber Imobiliario 2021. Confira a seguir 7
habilidades que vao nos diferenciar:

COFECI-CRECI

7 habilidades para lidar com o futuro

JUNHO DE 2021
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CRECI-SP

i

CRECISP participa do Programa
Nacional de Prevencao a Corrupcao

Y

O Tribunal de Contas da Uniao re-
alizou o lancamento do Programa
Nacional de Prevencao a Corrupcao
(PNPC) e o sistema eletronico e-Pre-
vengao, em um evento transmitido ao
vivo pelas redes sociais.

O objetivo dessa iniciativa é redu-
zir os niveis de fraude e corrupcao no
Brasil, identificando pontos vulnera-
veis nas instituicoes e o6rgaos publicos
de todo o Pais.

O PNPC é voltado a gestores das
trés esferas de governo, sob a coor-
denagao da Estrategia Nacional de
Combate a Corrupcao e Lavagem de
Dinheiro (ENCLA). Segundo a presi-
dente do Tribunal de Contas da Uniao,
Ana Arraes, trata-se de um mecanismo
que busca o esclarecimento daque-
les que lidam com a coisa publica, a
fim de evitar que se cometam falhas

na gestao por falta de informacoes.
“Prevenir é preferivel a reparar”, ob-
servou a ministra durante o langa-
mento do programa.

O CRECISP, como autarquia publica
federal, nao poderia deixar de apoiar
e participar de uma iniciativa como
essa, que vai ao encontro da filoso-
fia de trabalho de Conselho. Ha anos,
a instituicao ja entrega relatorios de
gestao e prestacao de contas ao TCU,
dando total transparéncia aos atos
praticados por seus administradores.

Com o lancamento desse Programa,
o Conselho passa a contar com fer-
ramentas mais dinamicas, por meio
de uma plataforma de autosservigos
online e formularios de autoavaliacao
dos gestores, que facilitarao a analise
e a elaboracao de planos de correcao
a possiveis falhas, além de modelos

o) 2852/1:29:26

e treinamentos sobre as praticas de
prevencao a corrupgao adequadas as
suas necessidades.

O PNPC contou com um projeto pilo-
to, implantado inicialmente no Estado
do Mato Grosso do Sul, e que sera es-
tendido a todos os Estados brasileiros.

Para o presidente do CRECISP, José
Augusto Viana Neto, € uma satisfacao
inserir o Conselho em um universo de
gestores, controladores e colaboradores
das mais de 18 mil organizacoes publi-
cas cadastradas em todo o Pais. “Zelar
pelos recursos publicos é dever de cada
cidadao. E enquanto 6rgao publico, te-
mos que buscar a entrega dos melhores
resultados a sociedade. Essa ferramen-
ta que o TCU disponibiliza, certamente,
vai contribuir para um aprimoramento
dos trabalhos no Conselho, em prol de
toda a populagao”




Por: Assessoria de imprensa CRECI-SP
Fotos: CRECI-SP

Arisp e Uniregistral assinam acordo
de cooperacao com o CRECISP

Foi formalizado, no dia 13/05, um
termo de cooperagao técnica e edu-
cacionalentre o CRECISP, a Associacao
dos Registradores Imobiliarios de Sao
Paulo (Arisp) e a Universidade do
Registro de Imoveis (Uniregistral), com
0 objetivo de congregar esforcos e
compartilhar expertises para o desen-
volvimento de cursos e eventos que
contribuam para o aprimoramento
profissional de corretores de imoveis
e registradores.

A reuniao concretizou o acordo de
forma virtual e foi acompanhada por
diversos representantes das duas
entidades. Ao lado do presidente do
CRECISP, José Augusto Viana Neto,
firmaram o documento, o presiden-
te da Arisp, Flaviano Galhardo, e o
reitor da Uniregistral, José Renato
Nalini. Também compareceram a sala
virtual, da parte do CRECISP, os vice-
-presidentes, Jaime Tomaz Ramos e
Gilberto Yogui; os diretores, Arthur
Boiajian e lIsaura dos Santos; os
conselheiros, Adelino Augusto de
Andrade JUnior; Ben-Hur Paes da Silva
Junior; Therezinha Serafim; Magali dos
Santos; Wagner Artuzo; Bento Guidini;
Agostinho Plaga; e o delegado regional
de Marilia, Hederaldo Joel Benetti. Da
Arisp, os diretores, Vinicius Machado;
Frederico Assad; os conselheiros,
Vanda Antunes da Cruz;, Patricia
Ferraz; Ana Carina Pereira; Ticio Caldas
e o Oficial de Registro de Imoveis de
Marilia, Luiz Rodrigo Lemmi.

O presidente Viana abriu os tra-
balhos, explicando que esse acordo
permitira que o Conselho abasteca
a Uniregistral com materiais e con-
tetdos especificos do mercado imo-
biliario, proporcionando capacitacao

direcionada aos intermediadores. “Os
corretores contarao com programas
de estudo relacionados a sua ativida-
de e poderao conhecer melhor esse
universo do registro de imoveis, a res-
peito do qual muitos encontram difi-
culdades em seu dia a dia”

O presidente da Arisp acredita que,
além da capacitacao técnica e troca
de informagoes entre as entidades,
0 acordo estabelece um canal ins-
titucional muito importante para os
profissionais. “Nossa intencao é que
0s corretores também acessem as fer-
ramentas digitais do registro de imo-
veis. Hoje, o registro eletronico ja é
uma realidade, com seguranca juridica
garantida, sem a necessidade de sair
do escritorio. Essa parceria significa a
possibilidade do registro de imoveis
na palma da mao dos profissionais.”

Na sequéncia da solenidade, o reitor
Nalini esclareceu que essa uniao de
esforcos tem um significado especial,
haja vista a importancia do mercado

imobiliario no cenario econdémico do
Pais. “Sabemos que nossa economia
vai depender muito dos negocios des-
se segmento para conseguir se reer-
guer. E nesse sentido, a capacitacao
dos profissionais & imprescindivel.
Estamos dispostos a trabalhar juntos.
Vejo com muita alegria esse acordo de
cooperacao.”

Centro de exceléncia

Desde a sua criagao, a Uniregistral
tem buscado o aprimoramento conti-
nuo dos registradores e, consequente-
mente, de todo o setor imobiliario, de-
senvolvendo programas de educagao
continuada a esses publicos especifi-
cos, por meio de cursos, treinamentos
e palestras.

O acordo permitira que o Conselho
colabore com os técnicos da Arisp por
meio de materiais técnicos e didaticos
de sua autoria e, em contrapartida, a
Associacao ira elaborar projetos peda-
gogicos direcionados ao setor.

) A

ASSOCIACAO DOS REGISTRADORES IMOBILIARIOS DE SAO PAULO - 13/05/2021 as 11h
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CRECISP e TJ renovam convénio
para avaliacao imobiliaria

O CRECISP e o Tribunal de Justica
de Sao Paulo renovaram, no dia 6 de
maio, o termo de cooperacao técnica
que permite aos corretores de imoveis
avaliadores emitir Pareceres Técnicos
de Avaliacdo Mercadologica (PTAM) ao
TJSP, garantindo um trabalho bemfeito
e que promova transparéncia e ido-
neidade a administracao publica.

Segundo o presidente do CRECISP,
José Augusto Viana Neto, este convé-
nio trouxe uma nova realidade para a
atividade profissional, principalmente
no que se refere a valoracao imobi-
liaria. “Nosso trabalho se expandiu,
atualmente sao mais de 50 prefeitu-
ras, tribunais e ministérios publicos
do Estado de Sao Paulo, permitindo
a atuacao dos corretores avaliado-
res neste importante trabalho social,
que é apresentar o valor de mercado

das propriedades, trazendo tranquili-
dade na prestacao de contas destas
instituicoes.”

“Desde o inicio da parceria, em
2013, foram realizadas 114 avaliagoes
em atendimento ao requerido pelo
Tribunal de Justica, sendo 76 realiza-
das na Capital e 38 distribuidas nas ci-
dades do litoral e do interior. Portanto,
o trabalho é todo pulverizado pelo
Estado de Sao Paulo" completou o
presidente.

O juiz assessor de Relagoes
Institucionais do TJSP, Joao Baptista
Galhardo, agradeceu o apoio e rei-
terou a parceria com o Conselho
Regional. “Em nome do presidente e
desembargador, Geraldo Francisco
Pinheiro Franco, afirmo que este tra-
balho realizado em conjunto entre

as duas entidades & de suma impor-
tancia e esperamos que seja, cada
vez mais, produtivo e com resultados
promissores.”

O evento foi realizado de maneira
virtual e contou com a participacao
do vice-presidente Gilberto Yogui,
dos diretores Arthur Boiajian, Isaura
Aparecida dos Santos e Ruberval
Ramos Castello, e dos conselhei-
ros, Agostinho Placa, Douglas Vargas,
Rosangela  Martinelli, Therezinha
Serafim e Bento Guidini. Também
prestigiaram a solenidade o presiden-
te da ABNT, Mario Willian Esper, a juiza
assessora coordenadora de Contratos
e Convénios da Presidéncia do TJSP,
Juliana Amato Marzagao e o juiz asses-
sor do Gabinete Civil do TJSP, Rodrigo
Nogueira.




Programa Empreenda Rapido é
lancado aos corretores de imoveis

O CRECISP, 0 Sebrae-SP e o Governo
de SP promoveram o lancamento do
Programa Empreenda Rapido, com o
intuito de trazer conhecimento e cola-
borar para o desenvolvimento dos em-
preendedores do mercado imobiliario.

Por meio de videoconferéncia
transmitida pelas redes sociais do
Conselho, as entidades falaram sobre
a importancia dessa iniciativa conjun-
ta, especialmente em um momento de
crise econdémica como esse promovi-
do pela pandemia.

O presidente do CRECISP, José
Augusto Viana Neto, abriu o encontro
enfatizando a qualidade do programa
que também oferece a oportunidade
de obtencao de crédito subsidiado
pelos corretores. “Essas ferramentas,
sem davida, poderao dar novo folego
aos profissionais.”

O diretor de Administracao e
Financas do Sebrae-SP, Guilherme
Campos, comentou que a entidade

tem uma atividade muito semelhante
a do CRECISP. “Ajudamos as pessoas
a realizarem o sonho de ter a propria
empresa e 0s corretores realizam o
sonho da casa propria. Essa € a nossa
razao de existir”

Para o presidente do Sebrae-SP,
Tirso Meirelles, existe um compromis-
SO nessa parceria em se trabalhar as
cadeias produtivas da economia. “O
Empreenda Rapido possibilita o fo-
mento do empreendedorismo, dando
condicoes para o crédito e para que o
corretor de imoveis possa aproveitar
essa transformacao.”

O diretor técnico do Sebrae-SP, Ivan
Hussni, destacou a intencao da enti-
dade de atuar em um dos setores mais
importantes da economia. “O mercado
imobiliario & muito forte e tem uma
dinamica muito agil. Com o Programa,
vamos atender esse publico com uma
gama de solucoes, ferramentas e tec-
nologia para o crescimento desse seg-

mento essencial na economia.” Hussni
explicou, ainda, que o foco é facilitar a
vida do empreendedor. “Nao adianta
s6 capacitar. E preciso oferecer merca-
do e acesso a crédito também.”

Representando o Governo de SP,
a secretaria de Desenvolvimento
Economico, Ciéncia, Tecnologia e
Inovacao, Patricia Ellen da Silva, par-
ticipou do lancamento e falou de suas
expectativas para o setor. “No ano
passado, mais de 100 mil empreen-
dedores passaram por esse progra-
ma. E nesse momento, &€ importante
que haja essa qualificacao aos cor-
retores de imoveis, trazendo novas
oportunidades a homens e mulheres
empreendedores.”

Acompanharam a reuniao os direto-
res do CRECISP, Gilberto Yogui, Arthur
Boiajian e Isaura dos Santos, aléem de
diversos conselheiros e do gerente re-
gional do Sebrae-SP, Alessandro Leite
de Lima.
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CRECI-RS

12 LUGAR
MELHOR FISCAL DO BRASIL

12 LUGAR NO RANKING NACIONAL
MELHOR FISCALIZAGAO DO BRASIL

DESEMPENHO INDIVIDUAL

AGENTES TITULARES REGIONAL

0
4 RIO GRANDE DO SUL
> LUIZ CARLOS BRAZ DA SILVA FILHO PERNAMBUCO
E ANGELA SUBTIL RIO DE JANEIRO 890
4° SERGIO FERREIRA PEREIRA PARAIBA 10.754
5 LEONARDO ALVIM DA SILVA MINAS GERAIS 9.451
PO — 6 RAQUEL FILGUEIRAS ALCANTARA MOURA CEARA 5.876
» MARCUS NEVES VINICIUS MARTINS DISTRITO FEDERAL .725
[ ADILSON DIAS DA COSTA PARANA 1699
. LEONARDO JACOB BERTTI SAO PAULO .548
10° CARLOS HENRIQUE DA SILVA SANTOS MATO GROSSO

Divulgagao: Sistema COFECI www.cofeci gov.br/

Fonte: DINAF 2020

O CRECI-RS OBTEVE O MELHOR DESEMPENHO
NO RANKING NACIONAL DE FISCALIZACAO

O Conselho Federal de Corretores de Iméveis (COFECI) avalia anualmente o trabalho da fiscalizagédo
de todas as regionais e recentemente foi divulgado o ranking de 2019 colocando em primeiro lugar a
Fiscalizacdo do Rio Grande do Sul como a melhor do Brasil.

Pelo quarto ano consecutivo o agente fiscal titular, Leandro de Paula Brum reafirmou o posto de
primeiro colocado no desempenho individual. Este é o reflexo de um trabalho constante da atual
gestdo que vem reafirmar o compromisso com todos os corretores de iméveis e a sociedade em prol
de um trabalho pelo combate ao exercicio ilegal da profissao.

O corretor de imdveis é um profissional liberal, recebe mediante produtividade, é fundamental poder
trabalhar em um ambiente sadio sem precisar concorrer com falsos corretores que muitas vezes tiram
a oportunidade real de fechar um negécio. Por isso, a nossa fiscalizagdo em parceria com o Ministério
Publico Estadual tem representado criminalmente contra os atravessadores que exercem ilegalmente
a profissdo. A valorosa Brigada Militar nos auxilia nos autos de infragdo, acompanhando a nossa
fiscalizagdo no combate ao exercicio ilegal da profisséo de corretores de imdveis. Este trabalho é
feito ndo so para identificar aqueles que nao sdo corretores e tentam atuar no mercado sem a devida
outorga legal, mas também, para proteger a sociedade de um modo geral.

Parabéns a equipe de Fiscalizacao do CRECI-RS.

Imovel moeda forte!

3 REGUAD
CARTERA PROFISSIONAL

DE
CORRETOR DE INOVEIS

12 DE MAIO DE 1978 - LEIN° 6.530 - 43 ANOS
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Por: Assessoria de imprensa CRECI-RS

Fotos: CRECI-RS

1.189 CREDENCIAIS ENTREGUES EM 5 MESES

o CLUBE DE
BENEFICIOS

CRECI-RS

CLUBE DE BENEFICIOS
Com o intuito de disponibilizar vantagens aos
corretores de imdveis na hora de comprar ou
aderir aos servigos, o Conselho realiza parcerias
com empresas que oferecem descontos
exclusivos aos profissionais da categoria.

D.T.G.

CORRETORES
DA TRADIQAO

nnnnnn
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DTG CORRETORES DA TRADIQAO
O DTG tem como premissa manter a chama da
diversidade cultural acesa, além de reverenciar
o legado e a histdria tradicionalista, vinculando-a
ao mercado imobiliario.

O CRECI-RS proporciona aos futuros corretores
de iméveis o ATO SOLENE DE PRESTA(;AO
DE COMPROMISSO no formato virtual, em
conformidade com as normas de inscricdo no
Conselho. Uma das missdes da atual gestao
é agilizar o processo de entrega de carteiras
profissionais.

Mesmo diante do virus COVID-19, que paralisou
o mundo, o CRECI-RS manteve uma agenda
produtiva. Respeitando os procedimentos de
segurancga sanitaria e protocolos de prevencao
a pandemia, o Conselho entregou, até a
primeira quinzena de maio de 2021, um total de
1189 credenciais em atos solenes virtuais e em
gabinete, alcangando 63 municipios do estado.
Todo esse resultado vem da qualificagdo no
quadro de colaboradores e investimento em
tecnologia para um melhor atendimento aos
corretores de imdveis gauchos.

CORRETORES
DOADORES

Uma grande atitude
para salvar vidas.

Seja doador de sangue e 6rgaos
y

CORRETORES DOADORES
Com um simples gesto, por meio da iniciativa do
CRECI-RS, os profissionais da categoria podem
fazer a diferenca na vida de muitas pessoas.

CORRETORES DO ASFALTO

MOTO CLUBE: Corretores do Asfalto
Para fomentar o relacionamento entre os
corretores de imdveis do Rio Grande do Sul,
foi fundado pelo CRECI-RS os “Corretores do
Asfalto”.
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Por: Camila Latrova

CRECI-&SC

Fotos: Grasiela Gaspar

CRECI/SC lanca
Cartilha sobre

Incorporac¢ao Imobiliaria

Responsavel pelo desenvolvimen-
to das cidades catarinenses, a incor-
poracao imobiliaria é a atividade fun-
damental para que este crescimento
seja realizado de forma eficiente e
dentro das normas legais, garantindo
a seguranca dos investidores, cons-
trutores e futuros proprietarios, le-
vando em consideracao os aspectos
ambientais, econdmicos e sociais.

Por este motivo, 0 Conselho Regional
de Corretores de Imoveis - 112 Regiao/
SC, cumprindo sua missao em ser
uma entidade envolvida com a atua-
cao profissional e regida pelos princi-
pios da ética e da disciplina da classe,
publicou a Cartilha de Incorporacao
Imobiliaria, material gratuito desen-
volvido em parceria com importan-
tes entidades representativas do se-
tor em Santa Catarina: a Comissao
de Direito Imobiliario da Ordem dos
Advogados do Brasil - Seccional
Santa Catarina (OAB/SC), o Sindicato
dos Corretores de Imoveis do Estado
de Santa Catarina (Sindimoveis-SC)
e o Instituto Brasileiro de Direito
Imobiliario (IBRADIM).

A iniciativa veio do desejo cada vez
maior de incentivar e capacitar os
profissionais envolvidos na atividade
por meio de conteddos dinamicos e
assertivos. “Todas as entidades foram
muito receptivas e demonstraram
concordancia quanto a importancia
do material instrutivo e seu respeito
com os corretores de imoveis”, desta-
ca Grasiela Gaspar, Diretoria-adjunta
de Incorporacoes, Loteamentos e

Grasiela Gaspar, Diretoria-adjunta
de Incorporagoes, Loteamentos e
Condominios do CRECI/SC.

CARTILHA DE
. INCORPORACAO
IMOBILIARIA

‘/ CRECI-SC

Condominios do CRECI/SC.

De acordo com a Diretora, a ideia
surgiu diante da necessidade de um
material atualizado e completo no
acervo do Conselho, ao mesmo tem-
po em que a demanda por profis-
sionais com conhecimento sobre o
assunto esta em pleno crescimento.
Segundo a Associacao Brasileira de
Incorporadoras Imobiliarias (Abrainc),
os lancamentos de imoveis somaram
34.876 unidades no Ultimo trimestre
movel (que inclui dezembro/2020,
janeiro/2021 e fevereiro/2021), con-
tribuindo para uma alta de 30,8% na
comparagao com o mesmo periodo
do ano anterior.

A publicagao conta com 39 pagi-
nas e traz assuntos como a caracte-
rizacao do incorporador, os direitos e
responsabilidades do incorporador,
os direitos e responsabilidades dos
adquirentes, o ciclo da incorporacao
imobiliaria, os regimes de incorpo-
racao, o memorial de incorporacao,
o patrimonio de afetagao, além da
atuacao do corretor neste processo
com detalhes sobre honorarios e o
trabalho no plantao de vendas. “Foi
desafiador, mas ao mesmo tempo
muito gratificante, pois me identifico
muito com o tema, gosto de estudar.
A expectativa € de que os corretores
recebam este material e possam am-
pliar seus conhecimentos”, afirmou
Grasiela, que junto com a equipe
técnica do CRECI/SC pretende lancar
novas cartilhas, entre elas, uma de lo-
teamentos e condominios.



Por: Camila Latrova
Fotos: Fiscalizacao CRECI/SC

Fiscalizacao apresenta

balanco prévio em 2021

Fiscalizar € uma das atribuicoes
do Sistema COFECI-CRECI. O art.
13° do decreto N° 81.871, de 29 de
junho de 1978, diz o seguinte: “os
Conselhos Regionais de Corretores
de Imadveis tém por finalidade fisca-
lizar o exercicio profissional da area
de sua jurisdicao, sob supervisao do
Conselho Federal.

Por isso, a atividade fiscalizatoria
é levada a sério no Conselho. Antes
de sair a campo, ha um trabalho
de planejamento para definicao de
estratégias, sempre alinhado com
as diretrizes da Diretoria. O traba-
lho da fiscalizacao ocorre de forma
presencial e pela internet em todo o
Estado de Santa Catarina.

Qualquer pessoa sem registro
no CRECI/SC que intermediou uma
negociacao imobiliaria esta exer-
cendo ilegalmente a profissao de
Corretor de Imoveis e cometendo
uma contravencao penal que deve
ser denunciada. Mas para se cons-
tatar a denuncia e localizar o con-
traventor € necessario encaminhar
0 maior nimero de informacoes ou
provas possiveis como: nome, local
de atuacao, imovel oferecido, fotos,
prints de conversas, assim o CRECI/
SC podera investigar e tomar as me-
didas cabiveis. “As denlncias po-
dem ser andonimas e quanto maior o
ndmero de provas, mais chances de
apuracao da irregularidade", desta-
ca o Coordenador da Fiscalizagao do
CRECI/SC Ponciano Greff,

Mas o trabalho da fiscalizacao vai
aléem de punir as irregularidades

dos corretores credenciados ou de
combater o exercicio ilegal da pro-
fissao. “Existe um trabalho de orien-
tacao ao profissional credenciado
para aperfeicoamento da atuacao
profissional. Nossa meta € evitar

que

tipo de erro”, pondera Greff.

A Coordenadoria de Fiscalizacao
também conta com a participa-
cao efetiva da comunidade e dos
profissionais inscritos e que tra-
balham de forma legal, que enca-
minham denlncias ou
irregularidades por meio do E-mail
denuncia@creci-sc.gov.br.

S6 no periodo de janeiro a abril ja
se percebe a forte atuacao da fisca-
lizagao com os seguintes resultados:

o
o

o credenciado cometa algum

ALygy,
3
DE vers o

. 99651.1041

informam

4.520 autos lavrados;

249 denilncias recebidas e
apuradas;

160 - cidades fiscalizadas.

A equipe de fiscalizagdo nas ruas combatendo o
exercicio ilegal da profisséo.

Cidades fiscalizadas

Delegacias Regionais do CRECI/SC

Sede Grande Florianépolis
Delegacia Regional Chapeco
Delegacia Regional Blumenau
Delegacia Regional Joinville
Delegacia Regional Bal. Camboriti
Delegacia Regional Criciuma

JUNHO DE 2021
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CRECI-RJ

Delegacia Digital do Creci-RJ:
Inovacao resulta em sucesso

Criada para acelerar os procedimentos e as solu-
¢oes das demandas dos corretores de imoveis e da so-
ciedade, a Delegacia Digital do Creci-RJ & um sucesso
e alcanca destaque em ndmeros e na opiniao de cor-
retores e cidadaos. No dia a dia, a ferramenta tem se
apresentado como uma excelente opcao para quem
busca os servicos oferecidos pelo Conselho, sem a ne-
cessidade de sair de casa, realizando os procedimentos
no conforto do lar ou do escritorio, pelo computador,
tablet ou celular. No primeiro més de implantacao 330
atendimentos foram realizados pela Delegacia Digital.
Para contextualizar esse nimero de destaque, o Creci-R|
procurou ouvir cidadaos que ja utilizaram o novo ser-
vico do Conselho para relatar as primeiras impressoes
sobre a novidade:

Para Carlos Eduardo Simao, que deu entrada no re-
querimento de inscricao de pessoa fisica, a novidade
disponibilizada pelo Creci-RJ se torna ainda mais rele-
vante em um momento de pandemia:

— E um excelente servico, ainda mais neste periodo
de pandemia. Representa um enorme diferencial
para o Conselho. O processo tramitou de forma
rapida, muito mais que se fosse pelo meio pre-
sencial porque haveria o deslocamento e tam-

Acao especial do Conselho
distribui kit de prevencao ao coronavirus

bém poderia haver erros na documentacao, re-
sultando em uma nova ida até o Creci-RJ. Através
da Delegacia Digital do Conselho consegui fazer o
meu procedimento sem sair de casa.

Para quem comeca a conhecer a profissao mais de
perto, absorvendo as primeiras informacoes do dia a
dia do mercado, a Delegacia Digital também esta cor-
respondendo as expectativas. E o caso de Paulo Cesar
Sosthenes que deu inicio aos procedimentos de inscri-
cao de estagiario:

— O grande diferencial da nova ferramenta do
Conselho é a rapidez do atendimento, tudo ocor-
re de maneira muito célere. Outro atrativo foi que
encaminhei todos os documentos inerentes ao
servico na parte da noite, fora do horario comer-
cial, e se tivesse que comparecer ao Conselho te-
ria que esperar o dia seguinte para me deslocar
até o Creci-R) de manha ou na parte da tarde. Eu
até que estou sempre pelo Centro, mas pensando
como um todo, & uma iniciativa muito relevante
para evitar o deslocamento.

Acesse:www.creci-rj.gov.br/delegaciadigital

Consciente de que todos devem
contribuir para acabar com a pan-
demia do coronavirus, no més de
maio o Creci-RJ iniciou uma campa-
nha de distribuicao de kits com ma-
teriais de prevencao, com o objetivo
de combater o contagio da Covid-19.
A acao ja foi realizada para correto-
res de imoveis na regiao da Tijuca
e da Barra da Tijuco. Dentre 0os ma-
teriais disponibilizados, mascaras e
alcool em gel foram entregues aos
profissionais da corretagem.

Bem vista pelos corretores que re-
ceberam os kits, o Creci-R] continua-

ra com a iniciativa de distribuicao
visando diminuir a contaminagao
dos profissionais do setor imobilia-
rio, até mesmo levando em conside-
racao o fato do corretor de imoveis
estar no cotidiano profissional em
contato com um grande numero de
pessoas.

Informamos que as equipes do
Creci-RJ utilizam todas as estraté-
gias e protocolos contra o novo co-
ronavirus, como o uso de mascaras,
alcool em gel e distanciamento so-
cial. E fundamental continuar se cui-
dando para a pandemia acabar!

Campanha de distribuicdo de kits de prevencao ao
coronavirus tem grande importancia para a categoria

! e
Repercussao da agao tem sido bastante positiva
entre os profissionais



Por: Assessoria de imprensa CRECI-RJ
Fotos: CRECI-RJ

Fiscalizacao do Creci-RJ
estd novamente entre as melhores do pais

A Fiscalizacao do Creci-R) continua sendo destaque
nacional. A Diretoria de Fiscalizacdo do Sistema Cofeci-
Creci divulgou em maio o ranking de produtividade re-
ferente ao ano de 2019. De forma rotineira ocupando as
primeiras colocacoes, o Creci-R) manteve a sua trajeto-
ria ao se tornar vice-campeao de produtividade entre
todos os Conselhos Regionais de Corretores de Imoveis.
A divulgacao ocorreu apenas agora devido ao momento
de pandemia do coronavirus.

O Conselho tambéem foi destaque individualmente. A
fiscal Angela Subtil ficou na primeira colocacao por pro-
dutividade na regiao Sudeste e em terceiro no ambito
nacional.

O chefe do setor de fiscalizacao, Marcus Limao, co-
menta sobre a importancia das conquistas:

— Estamos sempre mantendo o Conselho entre os
primeiros no ranking nacional, apesar do nimero
reduzido de fiscais. Essa conquista é fruto da uniao
de toda a equipe. Desenvolvemos um trabalho de
inteligéncia focando nas areas onde constatamos
um grande nimero de ilegais. Outros diferenciais
importantes sao as estratégias de divulgacao e a
conscientizacao da sociedade que representam
um grande passo para a diminuicao da ilegalida-

de e dairregularidade. Trata-se de uma conquista
especial!

O presidente do Creci-RJ, Manoel da Silveira Maia,
aponta que a direcao que o Conselho tem tracado é de
excelentes resultados para toda a categoria:

— S0 com uma fiscalizagao forte podemos transmi-
tir seguranca ao corretor de imoveis no seu co-
tidiano profissional. Estar entre os primeiros no
ranking de produtividade demonstra que esta-
mos fazendo o correto e priorizando o combate
ao exercicio ilegal. Nossa meta é continuar avan-
cando, trabalhando firme e constante a favor de
todos os profissionais.

E importante destacar que essa nova conquista nao
€ so do Conselho, mas de toda a categoria dos corre-
tores de imoveis. Essa premiacao é reflexo também do
grande numero de denuncias enviadas pelos corretores
de imoveis e pela sociedade ao Conselho contra aque-
les que estao na ilegalidade. Através dessa “parceria”, a
Fiscalizacao consegue cumprir as diligéncias de forma
mais rapida e autuar aqueles que nao possuem o regis-
tro de corretor.

Fiscalizacao do Creci-R) é novamente destaque em ambito nacional (imagem registrada antes da pandemia)
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CRECI-PA/AP

Ano 10

da nova e
moderna sede
do Creci da
12a. Regido T e e e

Em marco de 2011, o CRECI da 122 Regiao, com jurisdicao sobre os estados do Para e do
Amapa, passou a contar com uma sede inteiramente nova, construida com 0s espacos pro-
prios e adequados a todas as atividades, incluindo um auditorio com 200 lugares sentados
e recursos tecnologicos para apresentacoes audiovisuais. O edificio sede, denominado em
homenagem ao presidente do Sistema COFECI-CRECI, Joao Teodoro da Silva, materializou
0 conjunto de melhorias estruturais e avancos tecnologicos promovidos pelas gestoes li-
deradas pelo presidente Jaci Monteiro Colares, correspondendo a multiplicacao por dez o
ndmero dos corretores em atividade, bem como de acordo com o respeito e a credibilidade
de que a classe passou a desfrutar e continua em crescimento nestes dez anos depois.




REVISTA COFECI

gional de Corretores de Iméveis da 1.

Sede Presidente do COFECI
JOAO TEODORO DA SILVA

ruida na gestao do Presidente do CRI
Jaci Monteiro Colares
DIRETORES

JACI MONTEIRO COLARES
Presider&te

MIGUEL LOBATO
Vice-Pr

Por: Assessoria de imprensa CRECI-PA/AP
Fotos: CRECI-PA/AP

 Newion Marques Barbosa

José Augusto Viana Neto.

Vice-Presidente
Miguel Lobato de Vilhena
Raimundo Magno Lopes

Primeiros dez anos de um
novo tempo da classe na regiao

A ocorréncia da pandemia do coronavirus nao
permitiu que o transcurso destes 10 anos da nova
sede fossem celebrados como merecido, principal-
mente pelo que representa em termos de satisfacao
dos corretores de imoveis do Para e Amapa em terem
uma sede do seu orgao regulador digna do valor pro-
fissional de cada um e da importancia econdmica e
social que a comercializacao de imoveis representa
para elo fundamental da indUstria da construcao ci-
vil no pais.

Todavia, reuniao ordinaria da diretoria do CRECI da
123 Regiao ficou marcada também pelo transcurso
dos primeiros dez anos de um novo tempo da classe
na regiao, participando dessa reuniao, além do pre-

sidente Jaci Colares, os diretores Raimundo Magno
Lopes, Maria Luisa Mendes Carneiro, Carlos Magno
dos Santos, Eliana Pureza Machado Marlene Felippe
Assuncao, Olaino Coelho da Mota e Clelio Domingos
Siddnio Miranda.

Nas placas oficiais de inauguracao da nova sede,
no dia 31 de marco de 2011, estao eternizados os
nomes de diretores e conselheiros, nacionais e re-
gionais, que participaram desta conquista dos cor-
retores de imoveis do Para e Amapa, aos quais sao
rendidas as merecidas homenagens pelo quanto de
contribuicao emprestaram e emprestam ao exercicio
da nobre profissao de corretores de imoveis.

JUNHO DE 2021
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_ Por: Assessoria de imprensa CRECI-AM/RR
CREC| AM/RR Fotos: CRECI-AM/RR

Fiscalizacao do
CRECI AM/RR
presente no
municipio de
Autazes-AM

Sempre mantendo a ordem piblica e resguardando os interesses da sociedade em geral, a Fiscalizacao do
CRECI AM/RR esteve presente no municipio de Autazes-AM (localizado ha aproximadamente 112 quildmetros da
capital amazonense), com o objetivo de verificar a regularidade na venda de lotes de terras naquela localidade.

Vale ressaltar que o CRECI AM/RR sempre conta com o auxilio de seus corretores e de toda a sociedade para
apontar aparentes irregularidades no que tange a comercializacao de imoveis no estado do Amazonas e de Roraima.

Paulo Janior Carvalho Mota
Presidente do CRECI AM/RR

Creci intensifica fiscalizacao
em lranduba e Rio Preto da Eva

Neste final de semana a fiscalizagcao do CRECI AM/RR esteve no municipio de Iranduba-AM (ha aproximadamente
36 quildmetros de Manaus) e no Rio Preto da Eva-AM (ha 80 quildmetros da capital amazonense) com o objetivo de
manter a ordem publica e, averiguar loteamentos e vendas de imoveis nestes locais.

Foram lavrados diversos autos, 0s quais, dependendo de sua natureza, serao convertidos em processos adminis-
trativos disciplinares ou encaminhados ao Ministério Publico.

O CRECI AM/RR sempre contribuindo para a reducao das ilegalidades.

Paulo Janior Carvalho Mota
Presidente do CRECI AM/RR




CRECI-GO

Por: Assessoria de imprensa CRECI-GO
Fotos: CRECI-GO

CRECI-GO firma parceria com Unimed Goiania
para oferecer plano de saude para categoria

Corretores de imoveis ativos e regulares no Conselho passam a ter
amplas coberturas e diferenciais exclusivos na contratacao do Plano de
Saude Coletivo por Adesao, por meio da administradora Elo

Diretores e gestores da Unimed Goiania partici-
param, da solenidade de assinatura de contrato en-
tre o Conselho Regional de Corretores de Imoveis de
Goias (Creci-GO) e a Elo Administradora de Beneficios
que possibilitara o acesso de corretores de imoveis e
seus dependentes de primeiro grau ao Plano de Salde
Coletivo por Adesao da Cooperativa. O corretor de imo-
veis podera escolher um dos planos da Unimed Goiania
que oferece completa rede credenciada de prestadores,
com qualidade, agilidade e confiabilidade nos servicos
oferecidos.

Segundo o diretor de Mercado da Unimed Goiania,
Frederico Moraes Xavier, o objetivo & consolidar uma
parceria em longo prazo que traga beneficios aos profis-
sionais da area. “E importante para nos, junto ao Creci-
GO, oferecer planos de salde com qualidade e ética
para os corretores de imoveis. Esse é sO o inicio de uma
parceira que sabemos que dara muito certo”, ressaltou
Frederico.

Para o presidente do Creci-GO, Eduardo Britto, a acao é
muito importante para a categoria de corretores de imo-
veis, representada por profissionais liberais que nao es-
tao ligados diretamente a empresas que oferecem esse
tipo de beneficio. “A parceria € uma conquista desta
gestao diferenciada e inovadora que estamos realizan-
do. Agradecemos a Unimed Goiania por nos receber de
portas abertas”, comemorou o presidente da entidade.

Na ocasiao, o diretor comercial da Elo Administradora

de Beneficios, Olom Pinheiro, avaliou a importancia da
oferta de planos de salde neste momento em que o
bem-estar das pessoas esta em evidéncia. “E o momen-
to mais que ideal para darmos inicio a parceria, possi-
bilitando que o Conselho pratique este gesto de carinho
e responsabilidade com seus inscritos”, concluiu Olom.

Estiveram também presentes na cerimonia o conse-
lheiro de Administracdo da Unimed Goiania, Diolindo
dos Santos Freire Neto; a gerente de Vendas, Rosana
Gertrudes Pereira Santos; o gerente de Mercado, Afranio
Ferreira da Silva; o diretor secretario, Elmo Aguirre e coor-
denador do Creci Social, Vagner dos Santos (Robinho) e
o gerente comercial do Grupo Elo, Vinicius Ramos.

Conselho goiano busca ampliacao das prerrogativas da

categoria junto ao Poder Publico

Prefeituras e
comitiva do

Em visitas as
Camaras Municipais,
Creci de Goias, liderada pelo presi-
dente Eduardo Britto, amplia dialogo
com o Poder Piblico para maior re-

presentatividade da categoria peran-
te as instituicoes e agoes em bene-
ficio dos profissionais e do mercado
imobiliario.

Em Caldas Novas, a iniciativa visa
conceder atendimento exclusivo e
diferenciado aos corretores de imo-
veis, até mesmo aos finais de semana,
principalmente pela vocagao turistica
do municipio.

“Em Goiania, apresentamos ao pre-
feito as prerrogativas que buscamos
junto a Prefeitura para facilitar o tra-
balho dos corretores de imoveis e nos

colocamos a disposicao para auxilio
técnico na planta de valores, Plano
Diretor e outras iniciativas que visam
o desenvolvimento ordenado do mu-
nicipio”, ressaltou Eduardo Britto.

Na visita, o prefeito de Goiania,
Rogério Cruz compartilhou projetos
municipais que contribuirao com o
crescimento e a valorizagao do mer-
cado imobiliario goiano, reconheceu o
trabalho desenvolvido pelos correto-
res de imoveis e foi receptivo as de-
mandas da categoria.
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CRECI-ES

Por: 1zabel Mendonca
Fotos: CRECI-ES

Fiscalizacao online intensifica ainda mais o
combate ao exercicio ilegal da profissao de

corretor de imoveis

Desde quando surgiu no ano passado a pande-
mia do Corona Virus, muitos desafios foram lancados
para todo mercado de trabalho, nos mais diversos se-
tores. Com o CRECI-ES nao foi diferente. Tivemos que
nos adequar implantando uma nova rotina de traba-
lho. A Diretoria colocou em pratica a consolidacao do
atendimento virtual, e usou as inovagoes tecnologicas
a seu favor, o que trouxe ainda mais modernizacao a
gestao e integrou os diversos setores, agilizando os
atendimentos e solucionando muitas demandas com
eficiéncia e rapidez.

O Departamento de Fiscalizacao também foi afe-
tado, mas, com comprometimento e planejamento,
adotou a fiscalizacao virtual, aléem da fiscalizacao “in
loco”. Dessa maneira, uma equipe esta sempre foca-
da em monitorar a movimentacao digital, fiscalizan-
do nao apenas as denilncias recebidas, como tam-
bem esmiucando as redes sociais, aplicativos, grupos
de Whatzapp e Telegram, com o intuito principal de
averiguar as praticas irregulares no ambiente virtual,
cumprindo seu dever de proteger a sociedade e 0s
seus direitos, bem como, valorizar o corretor. “E im-
portante destacar que as dendncias encaminhadas
ao Conselho pela sociedade ou pelos proprios cor-
retores de imoveis apontando os contraventores, sao
de grande valia, visto que contribuem muito para que
sejam eliminados do mercado imobiliario aqueles
que nao possuem credenciamento para exercer a pro-
fissao de Corretor de Imoveis”, explica Fabio Carneiro
Passos chefe do setor de Fiscalizacao.

No periodo de janeiro até o fechamento desta edi-
cao foram lavrados 339 documentos, sendo: 169 Autos
de Constatacao, 5 notificacoes, 53 Autos de Infracao
(outros) e 112 Auto de Infracao (EIP). Muitos problemas
tém sido identificados que vao desde as pecas publi-
citarias sem o nimero do CRECI, anlncios capciosos,
auxilio ao exercicio ilegal da profissao, entre outros.

REDM| NDTE 95
Al QUAD‘CAMERA



Por: Natalia Rezende
Fotos: CRECI-TO

CRECI-TO

Sistema COFECI - CRECI

- CRECITO

CRECI-TO investe em
informacao e tecnologia

para auxiliar a fiscalizacdao durante a Pandemia

Ao se preocupar em intensificar a fisca-
lizagao durante a pandemia de Covid-19, o
Conselho Regional de Corretores de Imoveis
(CRECI-TO) aliou-se a informacao e a tecno-
logia. E foi justamente ao se adaptar a con-
temporaneidade, somando todos os esforcos
e investimentos possiveis, que o Conselho
Regional ja alcanca proveitosos resultados.

Apenas no més de maio deste ano, 15 de-
nlncias de exercicio ilegal da profissao foram
apresentadas ao Ministério Plblico Estadual
do Tocantins (MPE-TO). Os nimeros nao param
por ai! Ao todo, foram 21 autos de constatacao,
15 autos de infracoes, e trés notificacoes.

O fiscal Ronaldo Rodrigues Araljo explicou
que a fiscalizacao do Conselho se adaptou a
realidade para identificar infratores. “Criamos
cronogramas de visitas a sites de compra e

venda, e também nas redes sociais. Juntamos
as provas e encaminhamos para o Ministério
Publico, para que sejam tomadas as providén-
cias cabiveis. O WhatsApp Dendncia, também
tem sido grande aliado no combate ao exerci-
cio ilegal da profissao”.

O aumento exponencial de dendncias ja
conta com o apoio da populacao tocantinense
que pode fazé-las, além dos canais oficiais, via
WhatsApp Denlncia e redes sociais. Para Néia
Norberto, presidente do CRECI-TO, isso reforca
ainda mais o trabalho do Conselho Regional.
“O nosso maior receio era que a Pandemia
afetasse a nossa produtividade. E isso nao
ocorreu, ja que tivemos abertura para agregar
os auxilios que a modernidade nos traz. Com
isso, ja alcancamos dados impressionantes”,
afirmou.
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CRECI-MS

RRO,
CON

Apos denuncias do CRECI-MS,

PROCON/MS multa em R$93 mil

wmmmy’ €Mpresa de consorcios imobilidrios

Por: Emilia Chacom & Reginaldo Rizzo
Fotos: CRECI-MS

REUNIAO NO CRECI-MS 20/01/2021
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Apos denuncias do CRECI-MS,

PROCON/MS multa empresa de consércio imobiliario em R$93 mil

Apos parceria firmada com o CRECI-MS, o PROCON/MS
multou a empresa Multimarcas administradora de consor-
cios imobiliarios em RS 93120,00 por infringir o Codigo de
Defesa do Consumidor.

O presidente do CRECI-MS, Eli Rodrigues, levou dendn-
cias ao superintendente do Departamento Estadual de
Protecdo e Defesa do Consumidor (PROCON/MS), Marcelo
Salomao, e o subsecretario do 6rgao, Vinicius Viana Alves,
no dia 20 de janeiro deste ano. Na ocasiao, o coordenador
de Fiscalizagao do CRECI-MS, Carlos Scarcelli, apresentou
um dossié com apuragao das dendncias recebidas. No dia

Irregularidades

29 de janeiro, tiveram inicio fiscalizagoes conjuntas entre
CRECI-MS, PROCON/MS e Procon/CG com o objetivo de
combater a pratica de propaganda enganosa por empresas
que vendem consorcio.

As irregularidades encontradas pelo Procon/MS foram,
entre outras, falta de informagao clara e ostensiva ao
consumidor, deixar de esclarecer de maneira a facilitar a
compreensao a respeito das caracteristicas do contrato de
consorcio firmado e, com isso, infringindo o dever de in-
formacao e ainda obtendo vantagem manifestamente ex-
cessiva com o contrato apresentando clausulas abusivas.

O CRECI-MS constatou casos de propagandas enganosas em relacao a venda e negociacao de imoveis pela internet.
Foram anuncios publicitarios em redes sociais e sites de venda com promessas aos consumidores de parcelas acessiveis,
sem burocracia e sem consulta aos 6rgaos de protecao ao créedito “SPC e Serasa”. Na verdade, se tratava de venda de con-

sorcio/carta de crédito.

CRECI-MS retoma fiscalizacao em todo MS

NAO
AO EXERCICIO ILEGAL
DA PROFISSAO

IJA DOCUMENTO

: COMPROVAGAO
_ 22021 BN

CORRETOR DE IMOVEIS
E QUEM TEM CRECI

O CRECI-MS retomou as agoes de fiscalizacao nas cidades do interior
de Mato Grosso do Sul, com vistorias aos plantoes de venda de empreen-
dimentos imobiliarios e imobiliarias. A fiscalizacao ja constatou irregulari-
dades e fez autuacoes pelo exercicio ilegal da profissao.

A fiscalizagao do CRECI-MS no interior do estado esteve suspensa em
razao da pandemia, e retornara com sua agenda seguindo o protocolo de
biosseguranca no combate a propagacao do Covid-19.

CORRETOR DEIMOVEIS NAD APOIE O EXERCICIO ILEGAL DR PROFSSA. DENUNCIE.

As denlncias sao an6nimas. WhatsApp para deniincia: (67) 9 9234-8680.
Vocé ainda pode consultar se o seu corretor de imoveis € habilitado

pela busca no portal do Conselho: crecims.gov.br



CRECI-PE

Campanha #EXIJAOCRECI
é um sucesso entre os corretores pernambucanos

No més de abril o CRECI-PE langou ofi-
cialmente a campanha EXIJA O CRECI, a
qual tem por objetivo reforcar o papel de-
sempenhado pelo Conselho no tocante a
disciplina e a fiscalizacao do exercicio da
profissao de Corretor de imoveis.

A campanha consiste, ainda e principal-
mente, em uma forma de educar a socieda-
de, no sentido de que seja cobrado a exibi-
gao da carteira do CRECI da pessoa que se
apresente como Corretor de Imoveis, bem
como uma forma de conscientizagao dos
Corretores devidamente inscrito no CRECI
para apresentarem a sua carteira profis-
sional, comprovando sua regularidade.
Afastando-se, assim, 0s contraventores.

Por esta razao, todos os Corretores
com inscricao definitiva recebem o Kit
#exijaocreci, que consiste no Cordao
personalizado, porta carteira, botton,
Legislacao e adesivo para veiculos.

Também fez parte da Campanha a veicu-
lacao de Outdoors pela cidade do Recife e
Regiao Metropolitana.

Por: Sibele Fonseca
Fotos: CRECI-PE

CRECI-PE realiza concurso ptiblico apds quase 10 anos
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CONCURSO PUBLICO -
CRECI-PE

APOS QUASE 10 ANOS
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CRECI-PE adquire van para o Programa CRECI ITINERANTE

No dia 9 de maio, o CRECI-PE re-
alizou Concurso para os cargos de
Profissional de Suporte Técnico,
Agente Fiscal, Tl e advogado.

As provas foram realizadas, simul-
taneamente, nas cidades de Recife,
Caruaru, Petrolina e Serra Talhada.
Ja que o intuito é ter fiscais e via-
tura permanentes na Delegacia de
Petrolina e na futura delegacia de
Serra Talhada. A cidade de Caruaru ja
conta com Fiscalizacao permanente
desde o més de outubro de 2020.

A banca cumpriu todo o protocolo
de seguranca, tendo sido fiscalizada
por representantes do CRECI-PE em

0O Conselho Regionalde Corretores de Imoveis de Pernambuco

adquiriu no més de abril de 2021 uma VAN com o objetivo de im-

plantar o Programa CRECI ITINERANTE.

O Presidente Francisco Monteiro explica sobre o novo projeto:
“Este Programa ira atender os Corretores e Corretoras de Regioes
mais distantes no tocante a esclarecimentos sobre documenta-
cao, certidoes, entrega de carteiras, inscricoes, transferéncias,
ouvidoria, dendncias, financeiro, além de agoes educativas e tam-
bém de fiscalizacao. Mais um servico que o CRECI disponibiliza

para a classe e a sociedade ".

todas as cidades.

Para o presidente do CRECI-PE,
Francisco Monteiro, & um momento
muito importante para o Conselho a
realizacao deste concurso, visto que o
Ultimo ocorreu no ano de 2012: “Nossa
intencao era realizar esse concurso
no ano de 2020, porém a pandemia
nos impediu. Com esses novos pro-
fissionais iremos intensificar ainda
mais a fiscalizacao em todo o Estado
e entregar um trabalho de exceléncia
a categoria que cresce a cada dia,
dando mais seguranca e credibilida-
de a essa tao honrosa profissao. Mais
um sonho que se concretiza!”

> crici-pe
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“imobiliario

2021

No periodo de 03 a 06 de maio de 2021, o Sistema
COFECI-CRECI, realizou com apoio do SEBRAE,

patrocinio do HOMER PARCERIAS IMOBILIARIAS e
iGLOBAL, o Il SABER IMOBILIARIO.

Um super evento que reuniu mais de
65.000 visualizacdes de todo Brasil em
quatro dias de Lives com palestrantes
renomados.

A seguir teremos um breve relato das
palestras pelo nosso presidente Joao
Teodoro da Silva:

COMUNICACAO DE SUCESSO EM TEMPOS DE MUDANGA

O ser humano comunica-se, desde o nascimento, por meio do choro,
em frequéncia de 240 Hertz. A dor e o prazer manifestam-se em
frequéncias diferentes, logo percebidas pela mde. A comunicacao
profissional, no entanto, exige dosagem e estrutura. Movimentos, tom
de voz, pausa, olhar, expressdo facial, tudo € comunicacdo. Com base

| na neurociéncia, Mara e Marisa comentam dez interessantes dicas para
., Mara Behlau a comunicacdo de sucesso.

E impossivel ndo se comunicar. A comunicacdo é ferramenta da sobrevivéncia, e todos podem ser
comunicadores. Quem ndo o é por natureza, pode ser treinado para sé-lo.

Nosso cérebro é social. O cérebro é formatado para trabalhar em rede. O tempo todo captamos e
enviamos informacdes por meio dele. Somos seres superiores gracas ao cérebro. A sobrevivéncia
depende da comunicacdo, mas € preciso dosa-la. O mau comunicador afasta interlocutores.




O poder da comunica¢ao. Frases curtas, como “eu te amo”, mesmo ditas a distancia ou escritas,
causam forte impacto. Alteram o batimento cardiaco, a respiracdo, e até o metabolismo do receptor
da mensagem. O odor, expressado corporal, sons vocais, toque, olhar, tudo comunica. S6 os humanos
usam palavras. E uma imensa vantagem. Mas a comunicacédo eficiente depende das palavras certas.

Consciéncia na comunicag¢do. Seja consciente ao escutar e falar. Escutar com consciéncia é escutar
além das palavras. O bom comunicador &, sobretudo, bom ouvinte. A mensagem recebida, verbal,
escrita ou gestual, € imediatamente processada pelo cérebro.

A comunicacdo pode ser comprometida por ruidos. Ruidos externos sdo os que podemos ouvir, num
canteiro de obras, por exemplo. Os internos, podem ser a experiéncia de vida, a cultura, a emocéo, o
humor, o interesse, os vieses, os boatos; tudo influencia a comunicacao. E importante prestar atencéo
ao que se ouve. Atitudes corretas dependem disso.

Extrovertido x introvertido. Pessoas extrovertidas comunicam muito rapido. O interlocutor ndo
consegue processar. Prejudica a negociacdo. O introvertido, ao contrdrio, em geral é étimo observador
e pensa antes de falar. A comunicacdo lenta, entretanto, pode estressar o interlocutor e atrapalhar o
negoécio. O melhor é combinar as duas. O ideal é ser ambivertido.

Foco, contexto e interlocutores. Bom comunicador € bom ouvinte. Ao falar, € preciso focar no que é
mais importante. Selecionar o texto de acordo com o contexto do interlocutor € fundamental.

Seja assertivo. Ser elegante e educado é muito bom, mas ir direto ao ponto € indispensavel. Evitar
divagacdes. Em comunicacgao, prolixo é sindbnimo de “para o lixo”. Excesso de informacdo confunde.
Informar sé o essencial. Quem deve dosar a informacao é o receptor, ndo o informante.

gCanaI de comunicacdo adequado. Canais ricos manejam diversas saidas de informacdes: palavras,
tom de voz, expressdo facial. Entretanto o melhor canal é o presencial. Os canais pobres oferecem
apenas uma ou duas saidas. Mensagens de pouca importancia podem ser passadas por meio de canais
pobres. Porém mensagens mais complexas precisam de canais ricos.

Empatia na diversidade. Empatia € a capacidade de colocar-se no lugar do interlocutor para melhor
compreendé-lo. No mundo atual, quem vende tem de saber lidar com tanta diversidade: religiosa,
racial, sexual, de cor... Para isso, tem de ser necessariamente empatico!

COMUNICACAO EM NEGOCIACAO:
ASSERTIVIDADE E RELACAO GANHA-GANHA

O palestrante inicia comentando sobre Dale Carniege, escritor do
maior best seller de relacionamento humano, Como Fazer Amigos
e Influenciar Pessoas, que empresta seu nome ao instituto do qual
ele faz parte no Brasil. O instituto mantém um programa chamado
Negotiation Mastery, com 60 principios basicos sobre relacionamento

iwlhel}me interpessoal. Trinta deles sdo direcionados ao bem viver, autocontrole,
Wm ALELC] autoestima, assertividade e sabedoria. Os outros 30 sdo direcionados

a comunicacao fluida, centrada na relacdo de confianca, cooperacao e
enfrentamento de mudancas.

O programa propde 4 fases para uma boa negociacao:



CAPA

1 2 3
Precisao. ¢ Preparo. é o reforco da Presenga. ¢
a definicdo figura do negociador. Ele fase do controle
do negdcio: tem de ser contributivo emocional e
partes, limites, ndo com o objetivo assertividade
expectativas, de tirar vantagem do
interesses e negocio, mas para
condicdes construir uma relacdo

ganha-ganha

4

Pacto. ¢ a interrupcéo

da negociacdo no ponto
em que favoreca todas as
partes. A relacdo ganha-
ganha é aquela em gue, no
final, todos os envolvidos
na negociacao sentem-se

satisfeitos.

A negociacdo de sucesso exige do negociador: foco, continuidade, planejamento, preparo, limites,
conhecimento das partes, honestidade, verdade, profissionalismo e firmeza de carater; ndo perder
o controle emocional nem o operacional. O negociador tem de saber identificar a interseccao entre
perspectivas e interesses no negdcio. Ndo é facil, mas ele tem de tornar-se lider na conciliacdo entre
ambos e saber mostrar a satisfacdo que cada parte tirara do negocio. Para isso, tem de se conhecer,
saber quais sdo suas limitacdes e seu desenvolvimento como negociador.

O efeito Dunning Kruger ¢ mostrado em um grafico cartesiano em
gue a linha do Y (vertical) representa a “confianca” e a do X (vertical)

EFEITO DUNNING KRUGER

a competéncia (conhecimento + experiéncia). Inicio de carreira <

significa pouca ou nenhuma experiéncia e excesso de confianca. g

Nessa fase, a linha do Y sobe bruscamente. Porém, a medida que se =

ganha competéncia, a confianca diminui, mas retoma o crescimento g

com a consolidacdo da competéncia, formando uma parabola. <

Resultado: competéncia + confianca = capacidade de lideranca,

fundamental em qualquer negociacao. COMPETENCIA
Um negociador pode ser: Amaral aponta 12 conselhos (em resumo):

Passivo. 1) evite
- : interferéncias
N&o consegue ser respeitado;

Agressivo. 4 nio lute contra
0 inevitavel

Avanca sobre interesses das partes e
perde confianca; 7 defina o problema,
) causas e solucdes

Assertivo. ¢

Respeitoso e respeitado, entende que 10 valorize resultados

2 prepare-se
para o pior

5 descanse

8 entusiasmo

11 aprenda com

3 seja decidido,
aja

6 medite

9  espere por
ingratidao

12 ¢ ignore coisas

0 negdcio tem de ser bom para todos. as perdas sem importancia
O resultado depende de atitude, URGENTE NAO URGENTE
gue estd sujeita a medo, ansiedade,

hesitacdo, raiva, lacuna emocional..; 2

recursos, gue sao conhecimento, Finaliza 'g;_ Necessidade Prosperidade
inteligéncia, meétodo, processo, com os 4 £

planejamento...; e execucdo fase que quadrantes

engloba reunides, gestdo, lideranga, de interesse g

decisbes... Entdo se chegard ao para compra £

resultado (faturamento, rentabilidade,
fluxo de caixa...).

nao impor

Ganho - secundirio

Alienagao simples




COMUNICACI\O EM VENDAS
O que leva a pessoa a confiar em vocé?

O palestrante formula algumas perguntas que fundamentam a
negociacao: O gque motiva a compra do bem (imoével)? Qual o fator
mais importante? Had uma palavra chave? Resp.: Sim: confianga. Quem
é confidvel tem autoridade moral. Esta, por sua vez, depende dos
seguintes fatores essenciais:

Conhecimento do produto;

Profissionalismo (honestidade, pontualidade, honra, ética,

correcdo...);
Ferraz

Credibilidade (soma dos dois anteriores); e

Experiéncia (soma de todos os anteriores).
Na verdade, Gente que sabe convencer:

(1) analisa VIESES (filtros mentais ou vieses
cognitivos). Daniel Kahneman, psicélogo, Nobel
de economia em 2002, autor do livro Rapido e
Devagar (teoria dos vieses), que ha 38 anos
estuda o comportamento humano, afirma que
quase 100% das pessoas distorce a realidade. Ex.:
O proprietdrio acha que seu imovel, avaliado em
R$1 milhdo, vale R$1,5 mi porque foi reformado,
pintado... O comprador, ao contrario, opde mil
defeitos e diz que vale sé R$700 mil. Enfim, a
verdade tem 3 lados: o0 meu, o0 seu e o real. Mas o
bom-senso, enviesado, ndo vé o real.

Ha 3 modelos mentais. Um deles
predomina em 75/80% das
pessoas; 20/25% tem dois ou os
trés modelos, balanceados:

VISUAIS - Impulsivas,
impacientes, ansiosas,
agitadas.... Denunciam-se
facilmente, até pela forma
como estacionam o carro;

AUDITIVAS - (oposto
das visuais) - Calmas,
pacientes, analiticas,
perfeccionistas,
indecisas, desconfiadas,
falam baixo...;

SINESTESICAS - Socidveis,
falantes, animadas,
festeiras, gostam de gente,
mas esquecem facil o
objetivo. O bom vendedor
deve ser eclético, saber
identifica-las e relacionar-se
bem com todas.

Qualquer pré-conceito € um tipo de viés: religido,
politica, formacdo académica, infancia, otimismo,
pessimismo, forma como se vé o mundo. Tudo
pode ser viés cognitivo ou filtro mental. O bom
Corretor interpreta seus proprios vieses, que
distorcem sua realidade, e trabalha para atenua-
los. Interpreta os vieses de seu cliente, para
melhor conhecé-lo e saber o que lhe oferecer.

(2) entende o modelo mental (do cliente).
Segundo a Programacao Neurolinguistica (PNL),
moda da década de 80, todos podemos melhorar,
mas jamais nos transformar.

(3) quebra a parede invisivel e se adapta ao
modelo mental do cliente; s expressa ideias que
combinam com seus vieses. Quem tem autoridade
moral quebra a barreira e cria vinculo com o cliente
(mais importante fator na negociacdo) em 3 niveis:

i) cliente fica a vontade;

ii) cliente cede informacdes sem que lhe sejam
pedidas;

iii) cliente adquire confianca e revela tudo o que
lhe é perguntado.

Porém ha 4 motivadores para a compra que
devem ser considerados:

Finalmente, o imdével dos sonhos foi encontrado.
Mas ainda ha 4 importantes tarefas a serem
realizadas:

1. demonstrar autoridade moral (qualidades, formagdo,
referéncias...);

mostrar confianga (saber exatamente o que o cliente quer;

abrir-se para perguntas e responder a todas com convicgdo
(lembre-se: quem desdenha quer comprar);

oferecer valor, nao prego. Quem tem autoridade moral nio
transige no valor nem nos honorarios.

O cliente sabe que tanto o vendedor (Corretor) como o
produto sdo confidveis.




Marcos

~~ Piangers
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Jean Marc Cote, pintor francés, em 1989, ja antevia o
mundo tecnoldgico e conectivo de hoje: videocha-
madas, drones, robds de limpeza, estimulos cerebrais
eletromagnéticos que melhoram o desempenho de
motoristas e atiradores. Piangers conta que em pales-
tra na escola das filhas, ser estrela global com Fatima
Bernardes, nada significou. As criancas queriam saber
se ele tinha canal no YouTube, se conhecia a Kéfera
(Youtuber). Elas sabiam mais do que ele. As novas ge-
racdes ndo assimilam o passado. S&o nativos digitais.
Mas as velhas geracdes ainda boicotam o futuro.

Ha pessoas perdendo empregos porgue nao
se atualizam, tornam-se ajudadores de robos.
Ndo podemos ser isso! Temos maravilhas, como
computadores e celulares, mas usamos mal as redes
sociais. Usamos aplicativos que, ao invés de nos
ajudar, nos deprimem. Esta geracdo € mais solitaria,
dorme pouco. Menos sono, mais tecnologia, menor
sociabilidade, mais depressdo, suicidios. Isso tem de
mudar. Steve Jobs impedia os filhos de usar tecnologia.
Bill Gates oferecia livros antes de computadores.
Piangers estabelece hora para desligar tudo, ativar o
relacionamento familiar e dormir.

Back to Human: em tempo de pandemia, 63% dos
trabalhadores sdo engajados, mas 98% estdo cansados,
44% esgotados. Experiéncias em andamento (98%
aprovam): semana de 4 dias, 44% mais produtiva,
23% menos energia, trabalho remoto sem chefe,
sem metas; saldrios iguais. Empregos: tecnoldgicos,
55%; habilidades emocionais, 24%; fisicos e de baixa
cognicdo, 15% menos. Alta procura por habilidades

humanas, como inteligéncia emocional, foco,
comunicacdo, criatividade, consciéncia coletiva.
Pergunta: a escola nos preparou para isso?

O futuro ¢é tecnologia, algoritmos, robodtica,

programacado. O mundo precisa de gente que saiba
aprender, digerir e aplicar novidades. E mais importante
saber incutir empatia, pensamento critico, conexao,
trabalho em equipe, comunicacdo. Conhecimento
técnico se adquire, habilidades sociais e humanas,
ndo. Coisas novas estdo acontecendo. Ex.: concreto
auto curavel, drones bombeiros, avancos bioldgicos,
fazendas verticais, edificios inteligentes. A previsdo
é: para 2025, planejamento estratégico; 2030, visao;
2050, disrupcao.

Futuro do trabalho e trabalho do futuro

Autor do best seller “O Papai é Pop” e “A Escola do Futuro”, Piangers comeca
falando da preocupacao com a preparacao de suas filhas para os desafios do
futuro. Fala do Projeto Back to Human, que entrevistou 600 pessoas em 6
paises, 30 diferentes areas de atuacao, a fim de entender a relacdo do homem
com a maquina e seu brutal impacto na economia, na produtividade e na salde
mental. O relatério conclui que dormir bem e fazer exercicios sdo essenciais
para a boa saude, sem esquecer que, hoje, © mundo é tecnoldgico.

Sete habilidades para lidar com o futuro:

1. Surpreender. Fazer o que maqguinas ndo fazem:;

2. Utilidade. Capacidade de se transformar;
Originalidade, fazer diferente;

4. Negociag¢do. (7% conteludo; 38% adaptacao,
empatia; 55% linguagem corporal, apresentacao,
impostacdo vocal);

5. Resiliéncia;
6. Humor,

7. Motivacgao.

Piangers conclui com o grafico japonés IKIGAI (razdo
de viver). Interseccdo de 4 circulos. No centro, a
palavra IKIGAI; nas interseccdes internas, missao,
vocacado, profissdo e paixdo. Nas bordas, 4 perguntas:
0 que é bom para o mundo? O gque vocé ama fazer?
Em que vocé é bom? O que vocé faria, se fosse pago?

IKIGAI (razdo de viver)
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BASTIDORES
Equipe comprometida contribui para o sucesso do Saber Imobiliario
Evento. ja contow com mais de 65 mil visualizacées e vai ganfion ume sequnde edicio em 2021

Para que a informacao e programacao do Projeto Saber Imobilidrio atingisse um publico tdo expressivo foi necessario
0 engajamento de um time formado por parceiros, jornalistas e especialistas em marketing. O Sistema Cofeci Creci
reconheceu e teve nas palavras do presidente Jodo Teodoro, no encerramento do evento, este importante trabalho.

A equipe se envolveu desde a selegdo e contato com os palestrantes, fechamento de parcerias (patrocinio, apoio,
captacdo de brindes), producdo e divulgacdo do conteudo, criacdo das artes e edicdo dos videos, coordenagao
entre a drea de Tl do Cofeci, dos Crecis e do Homer Parcerias, depoimentos dos presidentes dos Crecis, entre outros.

Escrever o projeto da segunda edicdo do Saber Imobilidrio envolveu muita dedicacéo,
compromisso e propodsito em levar ao Corretor Imobilidrio a melhor experiéncia de um
evento digital, seja pelo seu formato e com as escolhas dos especialistas, para que pudesse

entregar conteddo de alta relevancia e de aplicabilidade para dia a dia.

Jane Panaro Queiroz _ Consultora do SEBRAE PR

Durante o evento, a CEO do Home, Livia Rigueiral ficou encarregada dos sorteios, sendo
gue 40 participantes ganharam prémios como livros (de Clézio Amorim, Bruno Lessa e
Marcos Piangers), cafeteiras, anuidades do Creci, celulares, pacotes para o Enbraci).

RELACAO DE CORRETORES CONTEMPLADOS NOS SORTEIOS

SORTEADOS - LIVROS - 03 maio SORTEADOS DO DIA 05 DE MAIO
palestrante Mara Behlau e Marina palestrante - Eduardo Ferraz

livro do Clézio Amorim (3) Livro Bruno Lessa - (4 unidades)

CRECI 10744 - Claricia Paiva - SC CRECI 10691 - Everaldo Barbosa Camargo - RS
CRECI 4115 - Marcos Paulo de Oliveira - CE CRECI 3961 - Debora Gama Maia - CE

: : ' CRECI 10852 - Claudio José Neis - MT
CRECI 3486 - Andreia Ferreira Queiroz - SP CRECI 6113 - Mario Yokishigue Tanaka - SP

Livros do Bruno Lessa - 55 maneiras de Encantar o Seu Cliente. (1)
Marketing de Relacionamento no Setor Imobiliario (2) CRECI 5386 - Geraldo José Gomes - PR

CRECI 7940 - Romulo Lima de Melo - RJ

CRECI 10185 - Lindomar Batista dos Santos - RS Sorteio do livro do Eduardo Ferraz - Gente que Convence - 3 livros
CRECI 1050 - Pedro Abel Ramos Rodrigues - PA

Mkt Imobiliario de alto Impacto e Baixo Custo (2) CRECI 5412 - Luiz Claudio da Silveira Summchen - SP

CRECI 2413 - Vitor dos Santos Goncalves - BA CRECI 10224 - Carolina Fraga - RS

CRECI 9921 - Ana Cristina Berne - RS Sorteio do Celular Samsumg (HOMER)

. . CRECI 4358 - Hygino José Peixoto Filho - RN -
Sorteio da Cafeteira -

CRECI 872 - Evandete Souza Leite - BA (Prémio Homer) SORTEADOS DO DIA 06 DE MAIO
palestrante - Marcos Piangers

SORTEADOS DO DIA 04 DE MAIO Livro do Bruno Lessa - (5)

palestrante Guilherme Amaral CRECI 10179 - Jorge Luis Costa - RS

Sorteio - Bruno Lessa - segundo Livro (3 livros) CRECI 7433 - Cintia Graziela Lima Schneider - SC

Mkt Imobiliario de alto Impacto e Baixo Custo - CRECI 12176 - Luiz Ferngndo Rogerio - DF

CRECI 7214 - Domingos Ferreira da Costa Neto - CE CRECI 101 - Robson Jose Barbosa - PE )

CRECI 9166 - Angélica Maria de Oliveira Lopes - AL CRECI 7042 - Edmar Antunes dos Santos Junior - PR

CRECI 9704 - Ana Luiza Dias - PE
CRECI 5156 - Benedito Antdnio Lima Rodrigues - CE fa tuiza Dlas
PACOTE DO ENBRACI
Mkt de Relacionamento no mercado Imobiliario CRECI 9261 - Jose Alex Brand3o Silveira - AL
CRECI 9751 - José Nelson Guz Kuhsz - RS
CRECI 11210 - Manoel Gomes Caetano - RJ 55 maneiras de encantar o seu cliente - Clezio Amorim

CRECI 11447 - Zulmira Lima da Cunha - RS CRECI 5499 - Carlos Passarelli - SP
CRECI 1881 - Adriana Piovesan Brandao de Santana - PR

55 Maneiras de Encantar o seu Cliente - 3 livros - Clézio Amorim CRECI 5695 - Carla Ignacio dos Santos Pereira - SC

CRECI 4800 - Priscila Barreto Valenca - DF 2 livros do Marcos Piangers -
CRECI 1252 - S|Iva‘rja Christian Behlau - SP. CRECI 9755 - Marcela Costa - MG
CRECI 9802 - Mariangela de Jesus do Nascimento - BA CRECI 4405 - Evaldo Joao de Oliveira - PR

Sorteio do valor da Anuidade do CRECI ANUIDADE CRECI - HOMER
CRECI 740 - Gilberto Martins - BA - CRECI 4448 - Josué Presmik - DF




Para Livia Rigueiral, CEO do Homer, plataforma que

oferece solucdes tecnoldgicas aos corretores de imoveis (( 74 %

de todo o Brasil, além de acompanhar a digitalizacdo dos corre-

do mercado, é fundamental que os profissionais se tores que participaram do

atentem também & comunicacdo e as novas formas Saber Imobiliario afirmaram ter

de se relacionar. Por isso, capacitacdes como o Saber contado com a ajuda de ferramentas

Imobilidario sdo tédo importantes, pois apresentam tecnolégicas para vender iméveis. Dai
novas estratégias e praticas que podem ser adotadas diante desse a importancia de sempre estar ao lado
novo cendrio. “Esta segunda edicdo do Saber Imobilidrio trouxe a deles, fornecendo o que eles precisa-
tona discussdes essenciais a evolucdo dos corretores diante das rem para manter esse mercado aque-
mudancas devido a pandemia e ao avanco da tecnologia. Como cido no presente e no futuro.”
56% disseram gue atuam de forma autbnoma, ao fornecer novos I
conhecimentos, de atualizacdo e ferramentas tecnoldgicas que Livia Rigueiral )}

unem inovacao a humanizacdo, damos suporte para que trabalhem
no dia a dia”, afirma Livia.

Sabe-
Lucia Wanderley, coordenadora de treinamentos ( mos que mudar
internacionais do COFECI, explica que um nio é facil, trabalhamos com
evento desta envergadura € planejado pensando isso. E s6 mudamos quando apren-
em todas as regides do Brasil, de Norte a Sul. demos e queremos algo novo. Depois
“Sabemos que precisamos chegar em locais onde disso é impossivel retornar ao que éramos
Os corretores sempre tiveram pouco acesso a antes. E ¢ assim que o Sistema Cofeci se dis-
capacitacdo deste nivel, privilégio que o ambiente poe a mudar uma categoria de profissionais,
on-line propicia”, afirma. A participacdo de mais de 12 mil com muito conhecimento e capacitacio.
profissionais confirma os esforcos antes do evento. “O evento
comecga muito antes, na escolha da data, dos palestrantes, dos Lucia Wanderley, jornalista,
horarios e, principalmente, dos parceiros que Nos apoiam sao Realtor®, CIPS )
fundamentais para o sucesso”, destaca. )

Segundo Graciele Zepson, assessora de Comunicacado ((
do Creci-PR, a segunda edicdo do Projeto Saber
Imobilidrio superou as expectativas do Sistema Cofeci-
Creci. “"O evento digital que conquistou os corretores
de imdveis contou com mais de 12 mil inscricdes. Foram
quatro dias de intenso conhecimento com o intuito
de promover inovacdo e a transformacéo no trabalho Graciele Zepson,

dos profissionais do mercado imobilidrio através da inducéo do assessora do Creci-PR

conhecimento”, explica. Estes numeros, segundo ela sdo o reflexo

deste trabalho de toda a equipe.

As palestras,
focadas na comunicacio como
instrumento de trabalho, ja
somam 65 mil visualizacoes

Neste
evento,  mes-
mo nés jornalistas que lida-
mos com a comunicagao diariamen-
te aprendemos muito sobre o poder da
técnica aliada a tecnologia, sobretudo com
foco na venda, negociagao e no trabalho,

como mostraram os palestrantes.

Com a ajuda das midias sociais e a rede formada (
entre o Cofeci e as assessorias de comunicacdo
dos Conselhos Regionais de Corretores de Imoveis
¢é possivel atingir diretamente os Corretores de
Imodveis de todo o Brasil. “Sem qualquer acdo de
impulsionamento, em pouco tempo, a pagina do
@sistemacofecicreci atingiu 20 mil seguidores.
Sabemos que a tendéncia é que este numero cresca
exponencialmente, sobretudo com o compartilhamento de
informacodes entre todas as redes sociais dos Crecis e o contato
direto com os profissionais”, afirma Silvia Celani, assessora de
comunicacdo do Cofeci. Esta, segundo ela, € uma prova do
poder da comunicacdo hoje e que esta na ponta dos dedos de )
todos os Corretores de Imadveis do Brasil.

Silvia Celani, assessora de
comunicacao do Cofeci




CRECl—CE Por: Mirelle Costa

Fotos: CRECI-CE

Creci Ceara realiza concurso publico para agente fiscal

No dia 02 de maio, o Conselho
Regional de Corretores de Imoveis
do Ceara realizou o concurso publico
para agente fiscal conforme edital N°
001/2021. As oportunidades sdo para
profissionais de ensino superior. As
provas aconteceram em trés cidades
do Estado, em Fortaleza, na regiao nor-
te no municipio de Sobral e no sul em
Juazeiro do Norte.

Os candidatos fizeram as provas de
conhecimentos gerais, especificos, lin-
gua portuguesa, redacao, raciocinio
logico e informatica. Neste concurso
publico, serao trés vagas para contra-
tacao imediata e quinze para cadastro
reserva. A chegada de novos agentes
fiscais para o Creci Ceara vai aprimorar
o modelo de fiscalizacao do Conselho.

“O Agente Fiscal realiza diversas ati-
vidades de fiscalizacao, interna e ex-
ternamente, buscando coibir praticas
irregulares e ilegais do mercado imo-
biliario do Estado do Ceara. Esse con-
curso € importantissimo para dar mais
celeridade aos nossos procedimentos,
ao coibir o exercicio ilegal e irregular
no mercado imobiliario”, afirma o coor-
denador de fiscalizacao do Creci Ceara,
Geovano Oliveira.

Antes que os participantes entras-
sem nas salas, foram feitos proce-
dimentos de sanitizagao nos locais
de prova na capital e no interior. O
certame foi realizado pelo Instituto
de  Desenvolvimento Institucional
Brasileiro (IDIB), responsavel pelo pla-
nejamento, organizacao e realizacao
do concurso publico.

“Todos os malotes contendo as pro-
vas foram devidamente lacrados e mo-
nitorados, da grafica até o locais de

Trés carros modelo Gol vao compor a frota utilizada nas a¢oes rea-
lizadas pelo Conselho. As novas aquisicoes vao proporcionar melhores
condicoes ao departamento de fiscalizacao para realizar as suas funcoes,
garantindo ainda mais seguranca a sociedade. Os veiculos serao distribui-
dos entre Fortaleza e as regioes norte e sul do Ceara.

A empresa ganhadora do processo licitatorio foi a Volkswagen do Brasil
IndUstria de Veiculos Automotores Ltda. Os novos carros vao substituir os
antigos, que serao leiloados, e garantir ainda mais a valorizacao profissio-
nal da categoria dos corretores de imoveis.

prova. Além disso, um sistema de se-
guranca que faz o registro facial e cole-
ta de biometria de todos os candidatos
foi utilizado. Essas informagoes ficam
arquivadas para posterior checagem,
se necessario, daqueles candidatos
que foram aprovados. Detectores de
metais foram colocados em todas as
salas para fazer uma checagem minu-
ciosa de todos os candidatos que en-
traram na sala e daqueles também que
vao ao banheiro durante a aplicacao”,
explica o coordenador do IDIB, Cairo
Martins.

O Creci Ceara organizou uma comis-
sao para acompanhar o andamento
do processo, os membros visitaram
os locais de prova a fim de dar mais
credibilidade e seguranca ao certame.
Segundo o superintendente do Creci
Ceara, Sérgio Bezerra, 0 concurso é
muito importante para os corretores de
imoveis e sociedade, um marco para a
historia do Conselho. “E uma oportu-
nidade que a comunidade possui de
prestar servico a uma instituicao da se-
riedade e da preocupacao com a trans-
paréncia que o Creci possui, entao, na
medida em que nos selecionamos o0s
melhores, estaremos oferecendo uma
mao de obra de melhor qualidade para
a categoria do corretores de imoveis”,
comenta Bezerra.

Fiscais da Agéncia de Fiscalizagao
de Fortaleza e o Grupo de Operacoes
Especiais Municipal (GOE) estiveram
nos locais de prova para fazer a fis-
calizacao do cumprimento do Decreto
Estadual, como um distanciamento so-
cial uso de mascara e alcool em gel.

Os resultados podem ser conferidos
no site: www.idib.org.br.
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Por: Assessoria de imprensa CRECI-PR
Fotos: CRECI-PR

Diretoria executiva do Creci-PR
promove reunidao em Guaira

A cidade de Guaira foi sede da Il
Reunidao de Diretoria do Conselho
Regional de Corretores de Imoveis
do Parana, Creci-PR. O evento, rea-
lizado no dia 28 de maio, tem o in-
tuito de aproximar os gestores do
Creci-PR das liderancas locais e dos
corretores de imoveis do interior do
estado.

A descentralizacao das reunioes
de diretoria, projeto instituido pela
nova gestao do Creci-PR, permite
que os corretores do interior conhe-
cam o funcionamento do Conselho.
As reunioes ja estiveram nas cida-
des de Ponta Grossa, Santo Antonio

da Platina, Paranavai, Cianorte,
Medianeira, Unidao da Vitoria e
Apucarana.

O prefeito Heraldo Trento, a pre-
sidente da Camara Municipal Tereza
Camilo dos Santos, o delegado mu-
nicipal Carlos Alberto Leite e o ex-
-delegado José Aparecido Correa
foram homenageados durante a
solenidade. As homenagens foram
proferidas pela diretoria do Creci-PR
como forma de legitimar e agrade-

cer o importante trabalho desenvol-
vido por estas liderancas em prol da
categoria e do desenvolvimento do
mercado imobiliario paranaense.

O prefeito de Guaira, Heraldo
Trento, agradeceu a homenagem e
enalteceu o trabalho do Creci-PR e
dos profissionais corretores de imo-
veis. “O setor imobiliario € de extre-
ma importancia para os municipios
e com isso os profissionais correto-
res de imoveis possuem papel fun-
damental para o desenvolvimento
das cidades”.

O presidente do Creci-PR, Luiz
Celso Castegnaro, relatou que a
descentralizacao das reunioes per-
mite conhecer a rotina local dos
corretores de imoveis. “A valoriza-
cao das imobiliarias e dos correto-
res de imoveis de todo o estado, o
dialogo constante e a integracao do
Conselho com os profissionais cre-
denciados estarao sempre presen-
tes na nossa Gestao”.

O evento também foi prestigiado
pela vereadora, Mirele Leite.

i & |
29 vice-presidente Sabas Martin Fernandes,
presidente do Creci-PR Luiz Celso Castegnaro e o
vice-presidente Rosalmir Moreira na entrega da
homenagem ao prefeito Heraldo Trento.

20 diretor tesoureiro Zeferino José Mazorana,
presidente do Creci-PR Luiz Celso Castegnaro,
prefeito Heraldo Trento, diretor tesoureiro Handres
Guedes e a vereadora Mirele Leite na entrega da
homenagem para a presidente da Camara Municipal,
Tereza Camilo dos Santos.

Diretora secretaria Marilde Reis, André Correa,
presidente do Creci-PR Luiz Celso Castegnaro, diretor
de comunicagao Julio Cattaneo, vereadora Mirele
Leite e o delegado Carlos Alberto Leite na entrega da
homenagem ao ex-delegado José Aparecido Correa.

Presidente do Creci-PR Luiz Celso Castegnaro,

prefeito Heraldo Trento, vereadora Mirele Leite,
delegado Wilson Santos na entrega da homenagem
ao delegado municipal Carlos Alberto Leite.

4 8 > & s
Delegado Municipal Carlos Alberto Leite, Presidente
do Creci-PR Luiz Celso Castegnaro e o Prefeito
Heraldo Trento.
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CRECI/RO EM ACAO

Workshop Virtual

O CRECI/RO realizou no dia 22 de
margo, em parceria com a The Solution
- Consultoria - Treinamento - Coaching,
o Workshop on-line sobre Negociacoes e
Vendas Imobiliarias de Alta Performance,
ministrada pelo corretor de imoveis
David Montenegro, Campeao Brasil de
Vendas em Multinacionais e experiéncia
internacional, além de ter alcangado um

VGV Superior a RS 2,4 milhdes no 12 més
de CRECI.

O Workshop contou com a participagao
de mais de 40 profissionais em que foi
abordado um contetdo pratico e inova-
dor com técnicas e ferramentas de ne-
gociacoes e vendas imobiliarias. "Fiquei
satisfeito! Entregou o que eu estava es-
perando”, afirma o corretor de imoveis
e participante do curso, Marco Antonio
Anders Almeida.

O Presidente do CRECI/RO, Jalio César

Pinto, também se fez presente no wor-
kshop virtual. "Qualificagao é uma das
bandeiras de nossa gestao e estamos
sempre trabalhando em prol de propor-
cionar oportunidades de conhecimento
para a nossa classe. E foi muito gratifi-
cante ver a participacao dos nossos cor-
retores de imoveis nesse curso, demons-
trando que estao buscando capacitacoes
para aprimorar o seu trabalho, elevan-
do o nivel do mercado imobiliario de
Ronddnia", afirma Jalio.

Fis
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calizagao Ativa

Parceria com o SEAS/RO

Segundo o Relatorio da
Diretoria Nacional de Fiscalizacao
- DINAF, referente ao ano de 2019, o CRECI/RO ficou
em 179 lugar no Pais, considerando as 25 regionais.
Salientamos que o Conselho de Rondonia conta ape-
nas com dois fiscais para todo o Estado, e que no ano
de 2019, a fiscal em exercicio ficou afastada por um
longo periodo, devido aos riscos de sua gravidez.

Com isso, podemos destacar, ainda, que o colabora-
dor James Aureliano Paiva é o 259 fiscal mais produti-
vo do Brasil, ocupando essa posicao no GEAF - Grupo
Especial de Agentes de Fiscalizagcao Federal do Cofeci.

"E uma enorme satisfacao receber esse reconheci-

mento dos trabalhos que o CRECI/RO vem desenvol-
vendo, sendo um feito historico para o nosso conselho
e demonstrando que estamos cumprindo com nosso
dever, sendo uma Regional atuante e respeitada no
cenario de fiscalizacdo nacional", afirma o Presidente
do CRECI/RO, Jalio César Pinto.

No dia 29 de marco o presidente entregou um oficio
na Policia Federal, visando buscar apoio para comba-
ter os crimes cibernéticos e no dia 20 de abril, fora
protocolado junto ao Ministério Piblico de Ronddnia,
26 processos referentes ao exercicio ilegal da profis-
sao de corretor de imoveis, corroborando a atuagao
ativa da fiscalizagao do Conselho de Rondonia.

0 Presidente do CRECI/RO, Jilio César Pinto, se reuniu no dia 15 de abril, com
os representantes da Secretaria de Estado da Assisténcia e do Desenvolvimento
Social - SEAS de Ronddnia. O objetivo do encontro on-line foi para alinhar as a¢des que serao tomadas pelos dois 6rgaos com o

intuito de inibir as atuacoes irregulares de corretores de imoveis e o exercicio ilegal da profissao, em unidades habitacionais perten-
centes ao Programa Minha Casa, Minha Vida - PMCMV.

Essas medidas foram tomadas ap6s o encaminhamento de um Oficio da SEAS, informando sobre as denlncias de atuagoes irre-
gulares de corretores de imoveis, exercicio ilegal da profissao e a venda ilegal das unidades habitacionais pertencentes ao Programa
Minha Casa, Minha Vida - PMCMV.

Termo de Cooperacao entre CRECI/RO e Camara de Mediagcao

O Presidente do CRECI/RO, Jilio César Pinto, e a Diretora Secretaria, Valdelene Maria Aguida de Melo,
assinaram no dia 13 de maio, um termo de cooperagao entre o Conselho Regional de Corretores de
Imoveis de Rondonia e a 32 Camara de Mediagao e Arbitragem da 52 Regido do TJAMME LTDA, represen-

tada pelo arbitro titular, Epaminondas Passos dos Reis.

O intuito dessa parceria € beneficiar os corretores de imoveis e imobiliarias, quanto as suas deman-
das com os seus clientes, com o objetivo de viabilizar a escolha da mediagao ou arbitragem como uma
possibilidade para a solugao de seus conflitos. Essas modalidades oferecem uma série de vantagens com
relacao aos processos judiciais como rapidez, simplicidade, economia e a preservacao das relagoes, que
podem se desgastar em um embate juridico.

o
Il
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O CRECI/RO realizou no dia 15 de maio, a Prova Final da 22 Edicao do Curso
de Avaliagao Imobiliaria nos municipios de Porto Velho, Ji-Parana e Vilhena, no
qual compareceram 33 corretores de imoveis de varios municipios do Estado.

O presidente do CRECI/RO, Julio César Pinto, acompanhou o evento de perto e falou sobre
a importancia desse curso para os profissionais. "O Conselho tem buscado fazer o seu papel
de municiar o corretor de imoveis com mais oportunidade de negocios, principalmente para
aqueles que buscam um aprimoramento em sua formagao. A avaliacao € uma importante
tarefa do corretor e é ela que influencia, de forma decisiva, o fechamento dos negocios. Essa
certificagao vai agregar mais valor aos curriculos desses colegas.”

JUNHO DE 2021
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Foto: CRECI-RN

Creci-RN faz campanha
solidaria com entrega
de alimentos para
corretores de imoveis

A pandemia trouxe uma nova realidade economica para o
pais. O desenvolvimento deu lugar a instabilidade financeira.
Diante deste cenario e pensando em ajudar os corretores de
imoveis em situacao de dificuldades no estado, os conselhei-
ros do Conselho Regional de Corretores de Imoveis (Creci-RN)
promoveram uma acao solidaria com arrecadagao e doacao de
cestas basicas no comeco de maio.

A iniciativa alcancou tanto corretores adimplentes quanto
aqueles que nao tiveram condicoes de regularizar sua partici-
pacao junto a instituicao. De acordo com o presidente do Creci-RN, Roberto Peres, a acao foi idealizada com
0 intuito de que o pao de cada dia nao faltasse na mesa do corretor: “A falta de alimentacao é desalentador
para qualquer familia, por isso fizemos esta campanha, pedindo doacoes aos que estao em situacao mais
confortavel. Este € o momento de unidao e de incentivar a solidariedade. Juntos vamos conseguir vencer esta
batalha”, enfatizou Peres.

Fisca“zacéo segue operante Proteger e disciplinar sdao dois verbos importan-

tes na atuagao dos agentes de Fiscalizagao do Creci.

e realiza dlllgénCIaS em Durante a pandemia, o trabalho ndo parou, passou
. s or adequacoes e seguiu a punir aqueles que querem
municipios do RN poraceduac Suit € PUNITAQUEEs 1€ G

tirar proveito e trazem prejuizos a populagao.

Investimentos

Neste semestre, a equipe de Fiscalizacao passou a contar com dois veiculos novos para sua frota, investi-
mento essencial para o trabalho disciplinador. E nao para por ai, em breve, serao conhecidos os aprovados
no concurso realizado em fevereiro deste ano, com vagas para agentes e assistentes administrativos do orgao.

Contas em dia

Depois de muito esforco e organizagao, o Creci-RN conseguiu equilibrar as contas da instituicao, conforme
destaca o Portal de Transparéncia. A satde financeira do Creci foi meta estipulada e alcancada pelo presidente
Roberto Peres e a gestao.
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Termo de cooperacao entre CRECl e TJ
atribuiaocorretoraavaliacaodemercado
dos imoveis dos cartorios de MT

Parceria fortalece a profissao de corretor avaliador

Em Mato Grosso a avaliacdo do
valor da locacao dos prédios dos
cartorios é atribuicao do corretor
avaliador. A decisdo foi publicada
no Diario Oficial no dia 03/05, apos
assinatura do Termo de Cooperacao
entre  Conselho  Regional de
Corretores de Imoveis de Mato
Grosso (CRECI/MT) e Tribunal de
Justica de Mato Grosso (TJ/MT). A
Presidente do TJ/MT, desembar-
gadora Maria Helena Gargaglione
Povoas e o Presidente do CRECI/MT,
Benedito Odario, realizaram a assi-
natura do Termo de Cooperacao.

O objetivo do termo de coopera-
cao firmado é disponibilizar ao po-
der judiciario o parecer dos valores
meédios de locacao de imoveis con-
tratados por registradores e nota-
rios interinos. A corregedoria do T)/
MT enviara ao CRECI a relacao com
0s nomes dos municipios e endere-
cos onde ha registradores e interi-
nos, e o CRECI por meio dos corre-
tores avaliadores elaborara a média
dos valores de locacao de cada imo-
vel na regiao situada os cartorios
extrajudiciais interinos. Elaborando,
inclusive, laudos quando houver
novas locacoes de imoveis ou reno-
vacao das existentes.

Segundo o Juiz de Direito, Corre-
gedor Auxiliar do TJ/MT, Eduardo
Calmon, o termo de cooperagao é
de extrema importancia para a so-
ciedade e traz economicidade aos
cofres publicos. “Os registradores e
notarios interinos nao tém conhe-
cimento para avaliar se o imovel
locado é economicamente viavel,

por isso e fundamental o laudo de
avaliacao mercadologica do profis-
sional habilitado. Quem conhece o
mercado imobiliario sao os corre-
tores, e sao eles que podem auxi-
liar o judiciario quanto ao valor do
imovel. Essa parceria traz zelo pelo
dinheiro publico, pois garante se o
imovel @ compativel com o valor de
mercado, e evita o superfaturamen-
to das locacoes dos prédios dos car-
torios”, pontuou.

De acordo com o presidente do
CRECI, Benedito Odario, essa par-
ceria inédita com o TJ/MT é o re-
conhecimento da  corregedoria
por meio do Corregedor-geral,
Desembargador José Zuquim e do
Juiz de Direito, Corregedor Auxiliar,
Eduardo Calmon, de que o corretor
¢ o profissional com capacidade
técnica para realizar avaliacao do

valor da locacao dos prédios dos
cartorios.

“E um grande feito para a classe,
pois fortalece ainda mais a profis-
sao de corretor avaliador. Os pro-
fissionais que realizardao o trabalho
vao receber atestado de capacidade
técnica, e poderao ser escolhidos
para realizar avaliagoes judiciais nos
processos em tramitacao. Estamos
abrindo o campo de atuacao dos
corretores, € um ganho extraordina-
rio”, avaliou o presidente do CRECI.

O termo de cooperagao cum-
pre decisao do Supremo Tribunal
Federal (STF) e do Supremo Tribunal
de Justica (STJ), via agravo N°
708.474, de que a pericia em avalia-
cao de imoveis é de competéncia do
corretor de imoveis, e reforca o art.
32 da Lei 6.530/78, que regulamenta
a profissao de corretor de imoveis.

Eduardo Calmon de AC
Juiz de Direito

Presidente Benedito Odario e Juiz Corregedor Eduardo Calmon
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BAHIA E 2° LUGAR EM INSCRIGCOES
NO SABER IMOBILIARIO!

O Estado da Bahia fez bonito na
segunda edicao do mega evento on-
line, Saber Imobiliario, neste ano de
2021, ficando em segundo lugar em
nimero de inscrigdes, com 1229 cor-
retores de imoveis baianos inscritos!
Esta colocacao, ao lado do Estado do
Parana foi reconhecida pelo Sistema
Cofeci Creci, com certificacao e, prin-
cipalmente, um video homenagem
produzida pelo Cofeci e registro publico, na fala do Presidente
Joao Teodoro, durante o evento.

‘\ * ' 2° Lugar em niimero
1 P

e participantes
Inscritos
.229

"Nada do que foi sera, de novo,
do jeito que ja foi um dia..."”

“Olhemos as coisas boas que advieram a partir de
2020. Nos, Corretores de Imoveis, tivemos que agregar em
nossas atividades, muita tecnologia e mudangas abrup-
tas. Temos que procurar olhar sempre para o
lado positivo das coisas..”

Nilson Aradjo
Vice-Presidente

PRESENCIAL OU Ni}o A
FISCALIZACAO ESTA ON!

As dendncias registradas pelos corretores de imoveis
sao muito importantes, neste momento! Faca sua de-
ndncia, que, se preferir, pode ser anénima. Dendncias:
ouvidoria@creciba.gov.br

DENUNCIE!

A audiéncia de nossos
Podcasts esta bombando!

A~
OUVIDORIA

ACESSE:

WWW.CRECIBA.GOV.BR ) odcasT’

706 NOVOS CORRETORES DE
IMOVEIS EM 2021

07 cerimdnias de entrega de carteiras agitaram a telinha da
internet, em “meetings” repletos de janelinhas, preenchidas
por formandos que entraram para o mercado imobiliario, até
agora, neste ano de 2021. Registramos 657 Pessoas Fisicas e
49 Pessoas Juridicas habilitadas para o exercicio da profissao.

Por: Assessoria de imprensa CRECI-BA
Fotos: CRECI-BA

“O que Sobrevive, é o que
Melhor se Adapta as Mudancgas.”

“Mais um ano se passou e a nossa classe foi sur-
preendida com uma demanda inesperada do consu-
midor, que nos fez atingir resultados surpreendentes
diante da situacao excepcional em que vivemos! Os
cartorios de Registro de Imoveis confirma-
ram recorde em nimero de escrituras, até
este ano!”

Samuel Prado
Presidente CRECI-BA

VACINA SIM!

No ultimo dia 08 de abril, encami-
nhamos os Oficios 06 e 007/2021, para o
Governador do Estado, Rui Costa e para o
Prefeito, Bruno Reis, reivindicando a inclu-
sao com prioridade, de nossa categoria, no
cronograma da vacinacao. A mesma inicia-
tiva foi feita, através das 12 Delegacias que possuimos, para as
Prefeituras do interior do Estado. Os profissionais da intermedia-
cao imobiliaria e a sociedade sofrem grande exposicao, estando
mais vulneraveis ao contagio. “Temos perdido muitos colegas no
setor e alguma providéncia tem que ser tomada, imediatamente!”
disse o Presidente Samuel Prado. (Veja os oficios enviados em
nosso site)

“O Mercado Imobiliario vai
muito bem, Obrigado!”

“O que nos, corretores de imoveis, podemos fazer para
aproveitar esse momento tao especial do mercado? Nunca
fomos tao exigidos, em toda a historia da profissao e por
conta disso se faz necessario entender, qual a melhor for-
ma de fazer o nosso cliente viver uma expe-
riéncia positiva”

Noel Silva
Diretor de Comunicagao

OBRIGADO
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PELOS CRECIS

REVISTA COFECI

CRECI-MG

Ano atipico

nao muda rotina da Cefisp

0 ano de 2020, marcado pela pan-
demia da Covid 19 e por tantas mu-
dangas, nao tirou o ritmo das tur-
mas setoriais da Comissao de Etica e
Fiscalizacao Profissional — Cefisp — do
Creci-MG.

Mais de 2 mil processos disciplina-
res advindos do trabalho dos fiscais
e de dendncias foram julgados pelas
sete turmas setoriais, que totalizam
20 membros. Todos sao corretores de
imoveis e trabalham voluntariamente
em prol dos profissionais e do merca-
do imobiliario. Eles se relnem sema-
nalmente, as tercas e quintas-feiras,

Membros da Comissdo de Etica

12 TURMA

Coordenador:

Marcelo Araljo Costa Ferreira

na sede do Creci Minas.

Os processos de denlncias, quando
procedentes, antes de chegarem as
turmas de julgamento, formadas pe-
los Conselheiros, passam pela Cefisp
para a emissao de um voto opinativo,
sendo que quem ira julga-los podera
tomar como base a opiniao emitida
pela Cefisp para a elaboracao do voto.

Desde que foi implantada, em 1981,
a Cefisp ja julgou mais de 68300
processos.

O corretor de imoveis, Marcelo
Araljo Costa Ferreira, conta que um
dos propositos dele, sendo um dos

Coordenador:

Luciano Paranhos Guimaraes

Componentes:

Componentes:

Renato Luiz Freitas Desiderio

22 TURMA
Coordenador: Reinaldo Altimiras Nogueira Branco Eoordenador
Walney Pereira Bessa Componentes:
Componentes:

Rogério Aparecido Ribeiro

32 TURMA
Coordenador:
Coordenador: Juliano Silvio Bernardon
Lidiane Alves Braga Componentes:
Componentes: Gilberto Eustaquio Vieira de Brito

Marisa Soares Braga

Coordenadora:
42 TURMA
Coordenador: Moacir Salviano da Silva
. Componentes:
Warley Frank Duarte de Freitas
Componentes:

Mateus de Souza Silva

Por: Carla Cardoso
Fotos: CRECI-MG

coordenadores de Etica do Conselho,
€ que a profissao seja valorizada, res-
peitada e reconhecida como exemplo
de ética”.

Para Silvia de Oliveira Americano,
coordenadora da Cefisp, é a dedi-
cacao, empenho, senso de justica e
imparcialidade da comissao de ética
contribui para que o Conselho atinja
com maestria sua meta de disciplinar
a profissao de corretor de imoveis”.

52 TURMA
José Luiz Naves

Leticia Dolabella
Jabes Silvestre Gomes

62 TURMA
Allan de Aguiar Simoes
Lucimario Borges do Nascimento
Emerson Alves Gomes

72 TURMA
Ricardo Inacio de Oliveira
Denilson Azevedo dos Santos

Petrus Tancredo Naves

82 TURMA - Uberlandia
Clara Sueli Borges Landim
Angela Maria de Jesus Simiema
Cicero Heraldo de Oliveira Novaes
Cleyton Goncalves Dornelas
Guilherme Corréa Schwarzer
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CRECI-PI ITINERANTE

O CRECI PI levou informacao a sociedade e atendimentos aos cor-
retores de imoveis da cidade de Parnaiba Pl durante os dias 10 a 14 de

maio de 2021.

O presidente do CRECI/PI, Pedro Nogueira, explica que a iniciativa teve
como objetivo facilitar o acesso dos corretores de imoveis e da socieda- Wm
de aos servicos do Conselho, além de conscientizar a sociedade sobre a ot
importancia de buscar um profissional devidamente credenciado sem-
pre que for alugar, vender ou comprar imoveis.

PARCERIA CRECI PI E
POLICIA MILITAR

A fim de combater eventuais delitos cometidos den-
tro de nosso Mercado Imobiliario, o CRECI Pl renovou
a parceria com a PM-PI assim protegendo a sociedade
e coibindo o uso ilegal da profissao.

E papel institucional do CRECI-PI fiscalizar a profissao
Corretor de Imoveis, garantir a seguranca das transa-
coes imobiliarias e regulamentar o Mercado Imobiliario.

~~ CRECIPY
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Por: Maria Rawanna
Foto: CRECI-PI

|, procure sempre um
Imobiliaria Legalizado(a).

BLITZ EDUCATIVA

Ainda na Edicao do CRECI PI Itinerante, a equipe
de colaboradores foram as ruas com o objetivo de
mostrar a importancia de sempre procurar um pro-
fissional e uma empresa devidamente credenciada
no CRECI, deixando claro a populagao que Exercicio
Ilegal € CRIME, e com o lema: Nao entregue seus
sonhos em maos erradas, procure sempre um pro-
fissional Credenciado! Exija o CRECI.

42 ANOS DE TRABALHO!

Dia 02 de Maio o CRECI Pl completou 42 anos de sua funda-
¢ao e inicio da regulamentacao em nosso Mercado Imobiliario
Piauiense, sao 04 décadas de conquistas e evolucao constante,
sempre buscando a melhor solucao para o Corretor de Imoveis
em nosso estado.
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Por: Assessoria de imprensa CRECI-AL
Fotos: CRECI-AL

Parceria Creci-AL e Prefeitura de Maceid
vai ampliar atendimento aos corretores

Jodo Felipe ( secretario Municipal de Economia de Maceid), Edilson Brasileiro
(presidente do Creci-AL) e Vilmar Pinto (22 secretario do Cofeci)

0 Conselho Regional de Corretores de Imoveis de
Alagoas recebeu a visita do secretario Municipal de
Economia de Maceio, Joao Felipe, para analisar a im-
plantacao de novos servicos de atendimento do mu-
nicipio, principalmente ITBI, no Posto da Prefeitura
de Macei0, instalado na sede do Conselho, na capital
alagoana, exclusivamente para atender os corretores
de imoveis.

O secretario foi recepcionado pelo presidente do
Creci-AL, Edilson Brasileiro e sua diretoria. Joao Felipe
falou da possibilidade de ampliacao de servicos da
Prefeitura neste Posto para atender a demanda dos
corretores junto a Prefeitura. Ele ainda afirmou que
o Creci-AL é um dos principais parceiros da adminis-
tracao municipal para o desenvolvimento da cidade.

“O crescimento de forma ordenada da nossa par-
ceria com a Prefeitura de Maceio é fruto da participa-
cao direta de todos que fazem o Creci-AL com a ad-
ministracao municipal, onde nds pudemos avancar
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Posto da Prefeitura para os corretores,
instalado na sede do Creci-AL, em Maceio

com projetos pioneiros, como convénios importantes
nao so6 para o fortalecimento dos corretores de imo-
veis, bem como no fortalecimento da instituicao que
regulamenta e fiscaliza a profissao”, disse Edilson
Brasileiro.

Presente a solenidade, Vilmar Pinto, 2° secretario
do Cofeci, ressaltou que a Prefeitura de Maceio esta
alinhada ao Creci-AL, pela melhoria no acesso a in-
formacao e na desburocratizacao do atendimento
aos corretores de imoveis. “Nosso objetivo foi escla-
recer aos guerreiros quantos beneficios pode trazer
a ampliacao de servicos neste Posto”, afirmou.

Participaram da solenidade, os diretores do Creci,
Mauricio JUnior, lone Malta, Meire Bezerra, Jorge
Janior e Salomao Mello, bem como os diretores do
Sindimoveis, Vicente Lopes, Antonimylle, Fabiano
Holanda, Jhonnysson Jorge, Eraldo Rodrigues, Carla
Trancoso e Iza.

JUNHO DE 2021
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CRECI-SE

Sede do CRECI Sergipe

Por: Assessoria de imprensa CRECI-SE
Fotos: CRECI-SE

Tv CRECI Sergipe

Os Conselhos Regionais e o seu papel social

Segundo o artigo 5° da Lei 6.530/78, os Conselhos
Regionais sao orgaos de disciplina e fiscalizacao do
exercicio da profissao de Corretor de Imoveis, cons-
tituido em autarquia, dotada de personalidade juri-
dica de direito publico, vinculada ao Ministério do
Trabalho, com autonomia administrativa, operacio-
nal e financeira. Isso significa, portanto, que o CRECI
€ 0 0rgao responsavel por verificar se os Corretores
estao agindo de acordo com o que a lei que regula-
menta a profissao determina, bem como com as re-
solucoes do COFECI.

Bracos representativos do Conselho Federal de
Corretores de Imoveis (COFECI) e distribuidos em
25 regionais, os CRECI sao formados por 54 profis-
sionais eleitos e sujeitos as leis da administra-
cao publica. Destes, 27 sao titulares e 27 sao su-
plentes. Basicamente um CRECI & formado por
Diretoria, Plenario, Conselho Fiscal, Comissao de
Analise de Processos de Inscricao, Comissao de
Ftica e Fiscalizacdo Profissional, Departamento de
Fiscalizacao, além de outros grupos de trabalho e
comissoes.

Esse é um bom Conselho

Em Sergipe, ndo se limitando as suas atribuicoes
legais, 0 objetivo sempre foi o de contribuir com a
melhoria da vida dos corretores, fazendo com que
o mercado fique mais profissional, como também
permitindo que eles tenham o dominio de novas
praticas.

Por conta disso, investimos em educagao profis-
sional. Firmamos parcerias com faculdades e uni-
versidades, organizamos gratuitamente, cursos, pa-
lestras, congressos, tudo em prol da qualificacao de
nossos colegas. Criamos o primeiro curso de Gestao
Imobiliaria (superior) do Nordeste. Criamos o Clube
do Corretor, com carteira de identificacao e adesivos,

que é um clube de vantagens para os credenciados e
seus dependentes.

Na luta pelos honorarios profissionais e combate
ao contraventor, temos participado de varias reu-
nioes com orgaos e instituicoes governamentais, tor-
nando, o CRECI/SE uma referéncia no Brasil na luta
pelos interesses e em defesa da categoria.

E, para dar visibilidade a todas essas acoes, cria-
mos uma rede de comunicacao abrangente e eficaz,
através da qual fizemos varias campanhas de forta-
lecimento da classe, do mercado imobiliario e em
defesa da sociedade.



CRECI-DF

CRECI-DF inova no
mercado imobiliario do Distrito Federal

Os trabalhos priorizam a atividade de corretor de imoveis para
gue eles possam avancar no mercado imobiliario local. Quase mil
profissionais ingressaram na atividade por meio do atendimento on-

line, em um ano de funcionamento.

Diante do cenario de dificulda-
des encontradas com a chegada do
Coronavirus no Brasil, o CRECI-DF
inovou e conseguiu obter conquis-
tas para os corretores de imoveis do
Distrito Federal. Entre as acoes, esta a
busca de parcerias com empresas para
possibilitar outros campos de atua-
¢cao aos profissionais, novos meios
de acesso ao Conselho, intensificacao
da fiscalizagao, entre muitos outros. O
CRECI esta trabalhando para os cor-
retores nunca deixarem de avancar.

Uma das inovacgoes trazidas pelo
Conselho foi o atendimento on-line,
que em abril de 2021 completou um
ano de funcionamento, neste periodo
2133 usuarios conseguiram solicitar
servicos sem precisar ir presencial-
mente a sede, evitando assim aglome-
racao e/ou propagacao da COVID-19.
Por este meio, mais de mil profissio-
nais ingressaram ao mercado do DF.

O CRECI também tem intensifica-
do a busca de parcerias com empre-
sas publicas do Governo do Distrito
Federal para garantir que 0s corre-

tores de imoveis participem direta-
mente das vendas e avaliagoes das
unidades habitacionais publicas. Com
a Companhia Imobiliaria de Brasilia
(Terracap), os trabalhos ja estdo bem
avancados e, em conjunto, esta sendo
elaborado um Termo de Cooperacao
(TC) com a finalidade de criar o cadas-
tro dos profissionais interessados em
participar das vendas.

O CRECI lancou o Selo Imovel
+Integridade para o mercado imo-
biliario do DF, iniciativa inédita no
pais, o qual busca fomentar a ado-
cao de medidas de integridade pelas
empresas imobiliarias. Todas serao
avaliadas pelo comité formado pela
Controladoria Geral da Uniao - CGU,
SEBRAE Nacional, Caixa EconOmica

Federal, Instituto ETHOS, ADEMI,
ANOREG, SECOVI, SINDUSCON-DF E
DFImoveis.

"Temos agido a maior parte do tem-
po sob o prisma de que é necessario
buscar novas formas de auxiliar os
profissionais e a sociedade principal-
mente neste momento tao delicado,

Por: Gustavo Lucio
Fotos: CRECI-DF

por isso temos
cada dia mais
nos esforca-
do para con-
seguir  nossos
feitos, sejam
eles na forma
de atendimento, na busca de parcei-
ros e na realizacao de fiscalizacoes e
assim coibir contraventores em nosso
mercado", destacou o presidente do
CRECI-DF, Geraldo Nascimento.

Na area de fiscalizacao, o CRECI nao
para! O Conselho tem realizado diver-
sas diligéncias em todas as cidades do
Distrito Federal, neste ano, até o pre-
sente momento foram efetivadas 2.759
constatacoes. “Ja enviamos a Policia e
ao Ministério Publico em torno de 400
infratores abordados pela nossa fisca-
lizacao exercendo a profissao ilegal-
mente”, afirmou Geraldo Nascimento.

A autarquia também inovou, em
abril, encaminhou 2.908 notificacoes
extrajudiciais aos sindicos/porteiros/
zeladores de cinco regioes da cidade.
No documento constam orientacoes
de que pessoas que exercem ativi-
dade de corretores de imoveis sem
as devidas qualificacoes e registro
no Conselho cometem contravencao
penal; as legislacoes vigentes; e pedi-
do de repasse da informacao a todos
os trabalhadores condominiais e a
fixacdo do documento em local visi-
vel do condominio. Em breve estarao
notificados todos os condominios do
Distrito Federal, horizontais e verticais.

Presidente: Geraldo Nascimento
Gestéo 2019/2021
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_ Por: Assessoria de imprensa CRECI-PB
CREC' PB Fotos: CRECI-PB

Creci-PB instala
Comissao de Desenvolvimento Urbano de Joao Pessoa

0 Conselho Regional de Corretores de Iméveis da Paraiba participara de audiéncias piblicas, debatera, acompanha-
ra e propora agoes junto aos orgaos federais, estaduais, municipais e demais entidades competentes no que se competir
ao planejamento do desenvolvimento urbano da regiao metropolitana da grande Joao Pessoa.

Essa representacao se dara por meio da Comissao
de Desenvolvimento Urbano, empossada e instalada
no ultimo dia 13 de maio, composta por 20 membros
corretores de imodveis e que tem como coordenador
Joao Ricardo Vieira de Morais. Eles sao responsaveis
ainda, por discutir com os 6rgaos competentes, atos,
projetos, proposicoes, decretos e leis relativas a situa-
goes pertinentes.

Dentre elas, urbanismo e arquitetura, politica e de-
senvolvimento urbano, uso, parcelamento e ocupagao
do solo urbano, habitacao e sistema financeiro da
habitacao, transportes urbanos, iluminacao publica,
infraestrutura e saneamento, planos nacionais e re-
gionais de ordenagao e expansao da regiao urbana.

O presidente do Creci-PB, Romulo Soares, destacou
a importancia da insercao do Orgao nas discussoes
sobre o planejamento urbano das cidades.

Atuacdo e conhecimento

O coordenador Joao Ricardo se disse orgulhoso em fazer parte de tao seleto grupo, integrado por corretores
de imoveis atuantes e conhecedores do mercado imobiliario, que, pelo fato de também exercerem outras profis-
s0es, como engenheiros civis, arquitetos, construtores, advogados, turismologos e peritos avaliadores, fortalecera
as acoes a serem desenvolvidas.

Ele, que também é operador do direito, afirmou que todos estao dispostos e preparados para enfrentar a missao
que lhes foi confiada.

Crescimento com sustentabilidade

A Comissao atuara interligada a diretoria de expansao imobiliaria do Creci-PB, que tem a frente Alisson Holanda. Para
ele, o Conselho, enquanto instituicao forte do mercado imobiliario e a uniao de corretores de imoveis com conhecimento
do setor sao de fundamental importancia para os municipios poderem crescer com sustentabilidade.

“Joao Pessoa figura entre as principais capitais do Nordeste e vem sendo, junto a municipios como o Conde, muito
procurada por clientes das regioes Centro-Oeste, Sul e Sudeste, dai a necessidade de se planejar compativeis com essa
demanda”, afirmou o jovem, mas experiente profissional.

Qualificado grupo

A Comissao é composta por Joao Vieira de Morais, Felipe de Paiva Souza Araljo, Rayner Holmes Borba, Wagner
Travassos Sarinho, Roberto Beserra de Freitas Junior, Lea Simoes Leal, Aline Lira Pontual, Lucas Nicolas das Neves,
Rodrigo José de Lima Souto, Leticia Santo André de Moura Boer, Eduardo Augusto de Figueiredo Oliveira, Fernando
Antonio Pimentel Dantas, Newton José Teixeira, Glauco Antonio de Azevedo Morais, Ailton Peixoto Damasceno,
Raquel Freitas de Holanda, Rafaella dos Santos Tavares, Lucas Nicolas das Neves, Ailton Peixoto Damasceno e
Leonardo Silveira Forte.



DINHEIRO NA MAO E VENDAVAL!

Ha alguns anos, eu e dois de meus cinco irmaos constituimos e mantivemos, por 23 anos, uma prospera sociedade
imobiliaria em Curitiba. Tinhamos muitos Corretores como parceiros. Um dos problemas que enfrentavamos era fazer
com que nossos colegas poupassem para o futuro. Alguns simplesmente nao conseguiam. Eram o6timos profissionais, mas
péssimos autogestores. Para estes, definitivamente, dinheiro na mao era vendaval. Tao logo recebiam honorarios de uma
venda, desapareciam até conseguir gasta-los. Entao, voltavam. Nada pior que isso num ambiente de altos e baixos, como
0 mercado imobiliario.

Eu sempre fui muito afoito. Comprava, quando nao tinha dinheiro, como forma de me desafiar a consegui-lo. Felizmente,
sempre consegui. No entanto admito que é muito arriscado. O autocontrole, dentre outras qualidades, como inteligéncia,
ponderacao, persisténcia e resiliéncia, & fundamental. Por isso, divido com meus pares um pouco do que aprendi ao longo
da vida, e passei a praticar, com certa obsessao, a fim de alcancar uma vida tranquila, sem sobressaltos:

\

Estipule metas, mas nao exagere. Compromisso inatingivel é sindnimo de
frustragdo. Fazer mais negdcios, adquirir bens e enriquecer é muito bom. Mas deixar de
conseguir o que se planeja resulta em estresse e suas consequéncias. Por isso ambicione
sempre, mas planeje sua ambigdo. Se houver rédito (saldo positivo entre seus rendimen-
tos e despesas), esse é o seu potencial de investimento. Se quiser mais, tera de se esforgar
mais. Neste caso, planeje de acordo com seu potencial, e o do seu mercado.

Avalie suas despesas. Muitas delas podem ser reduzidas. Depende so de planeja-
mento e, talvez, de um pouquinho de sacrificio. Lembre-se de que o ano tem doze meses.
Pequenos gastos poupados mensalmente podem possibilitar um bom investimento anual.

Gaste menos do que ganha. Quem consome mais do que ganha, além do inevitavel
estresse, que prejudica a produtividade, ndo consegue investir. Sem investimento ndo h4 cres-
cimento. Mas nio esqueca: boa aparéncia e conhecimentos sdo indispensaveis investimentos
profissionais.

Poupanga programada é fundamental

Programe as compras de maior valor. Se puder, pechinche muito e pague
3 vista. Sai sempre mais barato. Se ndo, pesquise quem oferece maior prazo com menos
juros. Distribua os pagamentos ao longo do tempo, a fim de ndo sufocar seu orcamento e nio
comprometer outros propdsitos.

Reserva de emergéncia. Imprevistos acontecem. A pandemia de 2020 é o exemplo mais
radical. Reserva emergencial ajuda em caso de doenga, acidente, desemprego e gap de mercado
(periodo de “vacas magras”, em que nada se vende). O ideal é manter uma reserva equivalente a
seis meses da renda média, que deve ser guardada em conta rendimento.

Previdéncia privada. Além do INSS, aposentaria complementar é fundamental para
garantir uma velhice tranquila. Mas a maioria das pessoas so percebe isso quando ji é tarde.
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NOMES E DATAS - .

gque merecem ser lembrados

Joaquim José da Silva
Xavier, conhecido como

Tiradentes, osten-
tava esse apelido
porque traba-
lhou como den-
tista pratico
(sem diplo-

ma). Todavia

foi como mi-

litar que fez
carreira  pro-

fissional, no
posto de alfe-
res, equivalen-
te ao atual de
subtenente. Fazia
parte da Cavalaria
de Dragoes Reais de
Minas, que atuava no
Brasil colonia sob a autori-
dade da Coroa lusitana. Nasceu na capitania de Minas
Gerais, em 12 de setembro de 1746, e morreu em 21 de
abril de 1792, enforcado e esquartejado, para que ser-
visse de exemplo, como um dos lideres da Inconfidéncia
Mineira.

Como militar, Tiradentes progrediu. Tornou-se pro-
prietario de terras e escravos. Era respeitado e tran-
sitava bem entre as principais liderancas politicas e
intelectuais da capitania de Minas que, a época, mani-
festavam grande insatisfacao com a Coroa portuguesa,
considerada arbitraria. O problema estava na cobranca
do imposto sobre o ouro extraido de Minas, chamado
de quinto. 20% do ouro extraido era levado pela Coroa.
Na década de 1760, houve acentuada queda na produ-
cao desse minério. Inconformados, 0s portugueses pas-
saram a exigir compensacao pela perda.

O governador da capitania de Minas, Visconde de
Barbacena, foi autorizado a cobrar um imposto com-
pensacao pela diferenca do ouro nao minerado, cha-
mado derrama. Na falta de dinheiro, qualquer bem po-
deria ser confiscado. Comecou entao o movimento pela
Inconfidéncia Mineira. Lider radical, Tiradentes plane-
jou a morte do governador. O plano falhou! José Silvério
dos Reis, esperando ter suas dividas com a Coroa per-
doadas, denunciou a conspiracao. Tiradentes foi o Uni-
co a admitir culpa. Acabou enforcado como martir da
Inconfidéncia e virou heroi nacional.

Pedro Alvares Cabral,
portugués, nasceu na
cidade de Belmonte,
entre 1467 e 1468.
Nao se sabe ao
certo. Morreu em
Santarém, em
1520. Era fidalgo,
denominacao
que se dava
a quem tinha
alguma impor-
tancia na Corte
de Portugal,
que  significa-
va filho de algo.
Pertencente a fa-
milia nobre, rece-
beu boa educacao
formal. Foi comandan-
te militar, navegador e ex-
plorador. Em 1500, em expedi-
cao a India, em rota descoberta por
Vasco da Gama, afastou-se dela e veio parar no Brasil.
Ao percorrer a costa nordeste da América do Sul, reivin-
dicou-a para Portugal.

Ao chegar por aqui, em 22 de abril de 1500, com uma
frota de 13 navios, Cabral pensou tratar-se de umailha, a
qual chamou de Vera Cruz. Ao explorar nosso litoral, per-
cebeu que se tratava de um continente. Imediatamente,
mandou um de seus navios para notificar o rei Manoel
|. De acordo com o Tratado de Tordesilhas, uma linha
imaginaria de norte a sul do Brasil, terras descobertas
fora da Europa, por Portugal ou Espanha, seriam dividi-
das entre eles. As novas terras encontravam-se dentro
do hemisfério portugués. Por isso foram reivindicadas
para Portugal.

A chegada dos portugueses marcou o inicio da co- <3
lonizacao do Brasil. Mas a facanha de Cabral acabou j
ofuscada, por cerca de 300 anos, por causa de desaven-
cas entre ele e seu rei. Sua reputacao so foi reabilitada
apos a independéncia do Brasil, em 7 de setembro de
1822. Nomes e datas que, para o bem ou para o mal,
marcam nossa historia. A triste verdade: o quinto (20%)
cobrado por Portugal era bem menor do que 0s 34,17%
que pagamos em 2019.

Joao Teodoro da Silva
Presidente — Sistema Cofeci-Creci
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MERCADO IMOBILIARIO

Os juros médios no Brasil baseiam-se na taxa Selic
(Sistema Especial de Liquidacao e Custodia), que é con-
trolada pelo Copom (Comité de Politica Monetaria) do
Banco Central. Sua Ultima elevacao ocorreu ha quase
seis anos, em julho de 2015, quando passou de 13,75%
para 14,25% ao ano. Depois disso, num processo conti-
nuo de queda, chegou a 2,0% ao ano nos ultimos meses
de 2020, seu menor patamar historico desde que foi
criada, em 1979. E assim permaneceu ate 17 de margo de
2021, quando voltou a subir. Hoje, esta em 2,75% ao ano.

O retorno do crescimento da Selic tem razao de ser.
A economia em geral, que vinha sofrendo com o fecha-
mento de atividades consideradas nao essenciais du-
rante quase todo o ano de 2020, sofreu novo revés com
o recrudescimento da pandemia, neste inicio de ano.
As UTIs (Unidades de Tratamento Intensivo) com quase
100% de sua capacidade esgotada em todo o pais, mes-
mo em regioes antes menos afetadas. Governadores e
prefeitos, sem saber o que fazer pela salde, e sem al-
ternativas, determinaram o lockdown, inclusive fechan-
do muitas fronteiras municipais.

Com nova e rigorosa paralisacao da economia, diver-
sos produtos desapareceram do mercado, acionando
a lei natural da oferta e demanda. A consequéncia foi
a subida inesperada dos precos. Consequentemente,
a inflacao mais uma vez superou a meta estabelecida
pelo governo, fechando o ano de 2020 acumulada em
4,31%. Neste ano, a inflacao ja acumulou 1,11% até o més
de fevereiro. A expectativa € de que a Selic continue
subindo, podendo chegar a 4% neste ano, provocando
pequena elevacao nas taxas de juros financeiros.

Entretanto, depois de surpreendente ano positivo
face ao cenario macroecondmico, o mercado imobi-

liario da sinais de que continuara crescendo em 2021.
De acordo com pesquisa nacional, realizada pela Brain
Inteligéncia Estratégica no comeco de fevereiro, entre
1,2 mil entrevistados com renda suficiente para comprar
um imovel, £1% afirmou que tem intencao de adquiri-lo
dentro dos proximos dois anos. Pelo menos 10% deles
ja estao em busca do imovel ideal, apesar da expectati-
va de elevacao da inflacao e das taxas de juros.

Alias, a expectativa de alta na taxa Selic e, conse-
quentemente, nas taxas de crédito imobiliario tem pro-
duzido uma corrida ao mercado. Quem tem condicoes
de comprar quer fazé-lo o mais rapido possivel, a fim
de assegurar as atuais taxas baixas de juros. Em 2020, o
SBPE (Sistema Brasileiro de Poupanca e Empréstimo) fi-
nanciou 124 bilhoes de reais em crédito imobiliario, 70%
em imoveis novos. O movimento foi 57% maior do que
em 2019. Com a utilizacdo de recursos do FGTS (Fundo
de Garantia por Tempo de Servico), destinados a ha-
bitagao social, foram financiados outros 33 bilhoes de
reais, dos quais 92% para imoveis recém construidos.

Indiscutivelmente, o sucesso do mercado imobiliario
em 2020, apesar da pandemia, foi impulsionado pela
abundancia de crédito e reducao das taxas de juros. A
taxa Selic em baixa desestimulou os investimentos fi-
nanceiros em favor dos imobiliarios. Neste ano, mesmo
que a Selic atinja 4% ao ano, as taxas de juros continua-
rao sendo as menores da historia. O estimulo a aquisi-
cao da casa propria continuara idéntico, ou até melhor
do que no ano passado.

Joao Teodoro da Silva
Presidente — Sistema Cofeci-Creci



12 DE MAIO

Lei de regéncia da profissao de
Corretor de Imoéveis completa 43 anos

No dia 12 de maio de 1978 foi publicada a Lei 6530 com foco na formacgao técnica em
transacgoes imaobiliarias (TTl) para o exercicio profissional. O presidente do Sistema
Cofeci Creci, Joao Teodoro, celebra e data e fala das mudancas necessarias para os

tempos atuais.

0 dia 12 de maio &€ muito especial para os Corretores
de Imoveis de todo o Brasil. Nesta data foi assinada a
Lei 6.530/78 que ainda esta em vigor e regulamenta e
nossa profissao. Ao completar 43 anos de sua sancao,
ha motivos para celebracao, mas também para refle-
xao sobre a necessidade de modernizar esta legislacao
para que atenda as necessidades da sociedade moder-
na, incluindo também a formacao de nivel superior e
formacoes complementares, como pos-graduacao, MBA
e certificacao para atuacgao no exterior (CIPS).

A partir da arguicao de inconstitucionalidade da Lei
n 4116 (a primeira a regulamentar a profissao, em 27
de agosto de 1962), os Conselhos Federal e Regionais
de Corretores de Imoveis (Sistema Cofeci-Cofeci), com
apoio do ministro do Trabalho Arnaldo Prieto e dos de-
putados Marco Maciel e Vitor Facholi, passaram a lu-
tar por uma nova lei. Quando em 6 de maio de 1976, o
Supremo Tribunal julgou inconstitucional a Lei n2 4116,
nossa categoria entrou em um periodo dificil. A publi-

cagao do acordao e a suspensao da lei pelo Senado
Federal deixaria a categoria profissional completamen-
te desamparada.

Além das legislacoes municipais, do direito imobi-
liario e da economia, a psicologia que os Corretores
tém de saber aplicar diariamente, a legislacao sobre fi-
nanciamentos habitacionais que precisavam conhecer
naquela época, tudo justificava uma formacao técnica
para o exercicio profissional. A implantacao do curso
de Técnico em Transacoes Imobiliarias estava entre as
justas reivindicagoes das entidades representativas
dos Corretores de Imoveis.

Ap0s anos de luta, idas e vindas ao Congresso para
a criacao de uma nova lei, em 12 de maio de 1978, nos
conseguimos nossa vitoria. A noticia da regulamenta-
cao da profissao do Corretor de Imoveis foi dada pelo
representante do ministro Arnaldo Prieto, Adriano
Salles Toledo de Carvalho, durante a cerimonia de en-
cerramento do IX Congresso Nacional dos Corretores de
Imoveis. Foi comemorada com uma verdadeira festa,
com abracos e vivas ao ministro Prieto e canto do Hino
Nacional e dos Corretores de Imoveis, aléem de muitos
aplausos pelos 1200 congressistas presentes no plena-
rio do Palacio de Convencoes do Anhembi.

Da aprovacao da Lei 6530 aos dias atuais muita coi-
sa mudou. O Sistema Cofeci-Creci vem atuando no
Congresso Nacional para atualizar esta Lei. Infelizmente,
nos fomos interrompidos pela pandemia, mas man-
teremos nossos esforcos para a adequacao as novas
caracteristicas da profissao e do mercado imobiliario.
Uma das mudancas é inserir na legislacao a figura do
corretor de imoveis de nivel superior, até 0 momento
nao contemplada pela lei. A necessidade de conheci-
mento e de uma formacao de qualidade é imperativa
para o exercicio profissional e para que a compra do
imovel - o bem mais importante da familia brasileira -
seja um investimento seguro e um bom negocio.

Joao Teodoro da Silva
Presidente — Sistema Cofeci-Creci
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SEGUIR EM FRENTE

REVISTA COFECI

Apesar da pandemia,

O BRASIL SEGUE EM FRENTE

Durante seminario promovido pelo banco BTG Pactual,
neste 25 de maio, terca, o ministro da economia, Paulo
Guedes, declarou que o Brasil crescera entre 45% e
5% em 2021, apesar das dificuldades provocadas pela
pandemia. Segundo ele, voltaremos a ter superavit nas
contas publicas em 2024, talvez ainda em 2023. O gover-
no brasileiro prepara eficientes medidas para superar o
problema do desemprego e conta com a disposicao do
Congresso Nacional (Camara e Senado) para aprovar as
reformas estruturantes (administrativa e tributaria) de
gue o pais necessita.

Nao obstante, recentemente, a Secretaria de Politica
Economica do proprio Ministério publicou previsao de
crescimento de 3,5% do PIB em 2021. No primeiro qua-
drimestre deste ano, a arrecadacao tributaria registrou
0 maior crescimento do periodo, desde 1995, 14% maior
do que em 2020. Dentre as medidas mais imediatas,
Guedes ressalta o Bonus de Inclusao Produtiva (BIP),
programa de apoio aos trabalhadores informais (sem
acesso a protecao social pablica), que tem potencial
para criar cerca de dois milhoes de empregos em pou-
COS meses.

As noticias sao alvissareiras para o mercado imobilia-
rio brasileiro que, gracas a Deus, tem passado ao largo
da crise causada pela Covid-19. Nossas organizacoes de
classe estimam que, em 2021, havera crescimento de
5% a 10% em relacao ao ano passado. O ano de 2019 re-
gistrou forte recuperagao frente ao desastre econémico
sofrido durante o governo de Dilma Roussef. O mesmo
ou até maior crescimento era esperado também para
2020. No entanto, a inesperada declaracao da pande-
mia pela OMS, em 11 de marco, derrubou a zero nosso
mercado.

Todavia, menos de dois meses depois, uma combina-
gao de varios fatores econOmicos promoveu a recupe-

racao do mercado imobiliario brasileiro em “V”, como
afirmam os economistas: descida e subida celeradas.
A taxa oficial de juros (SELIC) no menor patamar desde
que foi criada, ha cerca de 14 anos, desestimula todo e
qualquer tipo de investimento financeiro, a seguranca
juridica oferecida pela lei de locagoes, o elevado déficit
habitacional, que favorece o mercado de alugueres, e a
conflanca nos ativos imobiliarios foram fatores deter-
minantes para a retomada.

Segundo a CBIC (Camara Brasileira da Indlstria da
Construcao), em 2020, apesar da pandemia, foram ven-
didas quase 190 mil unidades residenciais novas; 10%
a mais que no exuberante ano de 2019. Sem considerar
o mercado de imoveis usados. Em fevereiro de 2021, o
retorno do crescimento da taxa SELIC, de 2% para 2,75%
nao esfriou o mercado. A taxa média de juros do crédito
imobiliario continua a mais baixa da historia: 6,9%. Em
2017, era 11,4%. Em contratos de longo prazo (35 anos),
o valor médio da prestacao mensal sofreu reducao de
até 30%.

A Caixa Econémica anuncia para breve a liberacao
de nova modalidade de crédito, com financiamento de
100% do valor de avaliacao do imovel. A transforma-
cao digital ganhou forca no setor. O trabalho remoto
mostrou que consegue manter o fluxo de vendas, uti-
lizando-se de plataformas que organizam e otimizam
as rotinas de trabalho. Os consumidores mostram-se
mais acessiveis as novidades tecnologicas, inclusive as
visitas virtuais. As previsoes do ministro Paulo Guedes
estao corretas. O ano de 2021 sera 6timo, para a econo-
mia e para o mercado imobiliario!

Joao Teodoro da Silva
Presidente — Sistema Cofeci-Creci




FIAGRO - imoveis rurais no radar

A palavra “negocio” origina-se do
latim, negotium, que significa nega-
¢ao do dcio. Quer dizer ocupacao ou
trabalho Gtil, com vistas ao atingimen-
to de determinado objetivo. No Brasil,
agregada ao prefixo agro, resultou no
verbete “agronegbcio”, que expressa a
fusao de dois importantes segmentos
econdmicos numa mesma cadeia pro-
dutiva: agricultura e pecuaria. Como
todos sabemos pelos noticiarios, o
agronegocio, lastreado em solidos
investimentos em tecnologia, trans-
formou-se no maior segmento partici-
pativo do nosso Produto Interno Bruto
(PIB).

No ano de 2020, nao obstante a pan-
demia, que provocou a queda de 4,1%
em nosso PIB, o agronegocio brasilei-
ro cresceu 24,31%. Segundo informe do
Cepea (Centro de Estudos Avancados
em Economia Aplicada) da Esalg/USP
(Escola Superior de Agricultura Luiz
de Queiroz, da Universidade de Sao
Paulo), o agronegocio atingiu 26,6%
do PIB, mais de um quarto. Em valo-
res, foram quase dois trilhoes de reais,
contra um PIB de RS 745 trilhdes. O
Brasil consome apenas 25% do que
produz. 75% é exportado. O agronego-
cio exportou 100,81 bilhoes de dolares
em 2020.

Toda essa mobilizacao desper-
ta interesse financeiro. Por isso,
o Congresso Nacional (Camara +

Senado) aprovou, e acaba de enviar
a sancao presidencial, o Projeto de
Lei (PL) que introduz modificacdes na
Lei n° 8.668, de 25 de junho de 1993,
que dispoe sobre os FIl (Fundos de
Investimento Imobiliario). O PL cria o
FIAGRO (Fundo de Investimento nas
Cadeias Produtivas Agroindustriais).
Deve ser sancionado ainda no més de
marco. Polémico, o Fiagro expecta cap-
tar RS 1 bilhao em seis meses, segun-
do o senador Carlos Favaro (PSD/MT),
relator da proposta no Senado.

O Fiagro podera fazer aplicacoes em
imoveis rurais, dentre outras. Segundo
o senador Paulo Rocha (PT/PA), com
essa possibilidade, investidores es-
trangeiros poderao investir em ter-
ras nacionais além do limite legal. A
polémica parece infundada. Fundos
de investimentos sao associagoes de
investidores. Nao existe um proprie-
tario. Os investidores sao cotistas.
Participam da compra de terras, mas
nao tém a posse das propriedades.
O novo fundo incentivara a evolucao
tecnologica das propriedades rurais,
ja que seu objetivo é obter e repassar
lucros aos investidores.

Consolidado, o Fiagro podera trans-
formar-se em importante instrumento
de incentivo ao agronegocio, com a
utilizagao de recursos exclusivamente
privados. Pequenos e médios produ-
tores rurais poderao financiar seus
negocios sem depender, necessaria-
mente, de recursos publicos ou banca-
rios, o que reduzira a pressao do setor
sobre o governo federal. Os recursos
do fundo poderao ser aplicados em
qualquer tipo de ativo rural, real ou
financeiro: imoveis, empresas fora da
bolsa de valores e sociedades que ex-
plorem atividade agroindustrial.

E para o mercado imobiliario, quais
serao os beneficios? Com toda segu-
ranca juridica, salvo excecoes, fundos
financeiros constituem-se de peque-
nos investidores que nao tém poder
financeiro para investimentos indivi-
duais. Sua melhor chance é investir
como cotistas. Assim, promovem o
progresso em nome coletivo. E onde
ha progresso, ha negocios. Os fundos,
ao contrario de subtrair, adicionam
investidores ao mercado imobiliario,
rural e urbano. Sao grande incentivo!

Joao Teodoro da Silva
Presidente - Sistema Cofeci-Creci




NEFASTA

ESTA ~ AL

Diz a Constituicdo Federal,
Capitulo I, Dos Principios Gerais da
Atividade Economica: “Art. 170. A or-
dem econdmica, fundada na valori-
zacdo do trabalho humano e na livre
iniciativa, tem por fim assegurar a to-
dos existéncia digna, conforme os di-
tames da justica social, observados os
seguintes principios. (...) IV - livre con-
corréncia; " (destacamos). Com base
nesse dispositivo, o CADE (Conselho
Administrativo de Defesa Econdmica)
compungiu o Sistema Cofeci-Creci a
deixar de exigir de seus inscritos a
aplicacao compulsoria da tabela de
honorarios minimos.

Sob o mesmo principio, a Resolugao-
Cofeci n2 334/92, que estabelecia limi-
tes maximos de valores de servicos
locaticios foi revogada porque inter-
feria na ordem econdmica e tolhia a
livre concorréncia. Enfim, depois de
anos de discussao, firmamos acordo
de compliance com o CADE. O Sistema
Cofeci-Creci nao preconizaria nenhum
ato antieconomico. Todavia o controle
de precos no Brasil & historico. Quem
nao se lembra da SUNAB, extinta em
19977; dos fiscais do Sarney, cidadaos
comuns, que fechavam lojas comer-
ciais “em nome” do presidente? Da
falta de produtos?

GPM, IPCAEA

LIVRE CONCORRENCIA

NTERVENGAO

Na verdade, sempre preconizamos
a liberdade em relacao aos poderes
constituidos. No entanto, ao primei-
ro sinal de dificuldade, recorremos a
eles, para que interfiram. Essa & nossa
cultura, infelizmente. Em 1991, como
Conselheiro  Federal, acompanhei
ativamente a grande luta de nossas
instituicoes de classe, como SECOVIs,
ADEMIs, CRECIs, COFECI e Sindicatos,
liderada no Parana pelo colega Luiz
Valdir Nardelli, entao presidente da
APADI, pela aprovacao da nova lei de
locagoes, a Lei 8.245, de 18 de outubro
de 1991, hoje, com quase 30 anos de
vigéncia.

Na época, administrador de alu-
gueres, sentia na pele as dificulda-
des impostas pelo protecionismo ao
inquilino contido na Lei 6.649/1979
(inquilinato). Os investimentos em
imoveis para locacao simplesmente
desapareceram. Milhares de imoveis
ficavam desocupados. Nenhum pro-
prietario queria assumir os riscos de
aluga-los. Quando alguém se dispu-
nha a alugar, os valores locaticios eram
superestimados, como forma de com-
pensacao pelos riscos. O Ministério
Publico, recém “empoderado” pela
Constituicao de 1988, com base na lei,
interferia em tudo. Era o caos!

A lei 8.245/91, ainda que com algum
resquicio intervencionista, restabele-
ceu a ordem, e o mercado voltou ao
normal. Em novembro de 2020, em
artigo sobre a abrupta elevacao do
IGPM, defendi a livre negociagao entre
inquilinos e proprietarios, mediada
pelas imobiliarias, ja que o indexador
€ de livre escolha dos contratantes.
Tem dado certo! Por que entao abrir
mao da liberdade de iniciativa? O pro-
jeto de lei n2 1.026/2021, que propoe
limitar o reajuste de alugueis ao IPCA,
intenta controlar precos. Fere a ordem
econdmica e a livre concorréncia. E
inconstitucional!

Adam Smith, pai do liberalismo eco-
némico, afirma que tudo o que cabe
ao Estado é realizar obras publicas
gue nao possam ser feitas pela ativi-
dade privada, defender a nagao con-
tra inimigos externos e proteger os
cidadaos contra ofensas matuas. So!
Todo o resto cabe a iniciativa privada.
O Brasil, pais democratico de direito,
nao pode mais ceder ao populismo da
intervencao estatal. E preciso reagir. O
PL 1.026/2021 &€ um desservico a de-
mocracia e a livre concorréncial

Joao Teodoro da Silva
Presidente — Sistema Cofeci-Creci




JURISPRUDENCIA E COISA JULGADA
O IBAPE tergiversa a verdade

No Brasil, a Justica é segmentada
por area de atuacgao: Justica Comum,
Justica do Trabalho, Justica Eleitoral
e Justica Militar. A excecao da Justica
Militar, que se dedica s6 aos milita-
res, os demais segmentos aplicam-
-se a todos, respeitadas as espe-
cialidades eleitoral e do trabalho.
A Justica Comum divide-se em es-
tadual e federal. A Justica Estadual,
que tem a mesma estrutura em
todo o Brasil, tem carater residual.
Julga tudo o que nao se enquadra
na Justica Federal ou nas especiali-
zadas. A Justica Federal julga casos
que envolvam a Uniao, seus entes e
suas empresas (pUblicas), além de
autarquias e fundacoes.

Os Conselhos de classe sao con-
siderados por lei como autarquias.
Qualquer acao contra eles deve
ser julgada pela Justica Federal.
Por isso, foi a Justica Federal que
julgou a acdo movida pelo IBAPE/
CONFEA contra a Resolucao-Cofeci
n® 957/2006, nao foi a Justica
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Estadual de Sdo Paulo. O IBAPE/
CONFEA perdeu na 12 instancia; per-
deu na 22 instancia (Apelacdo Civil
ne  2007.34.00.010591-0/TRF1/DF);
perdeu no ST) (RESP n° 0010520-
92.2007.4.01.3400); e perdeu também
no STF, com a rejeicao do RESP com
Agravo n® 708.474.

A decisao divulgada com estar-
dalhago pelo IBAPE & um agravo
de instrumento julgado por uma
das turmas do Tribunal de Justica
Estadual de Sao Paulo. A parte per-
deu no 12 grau e agravou, alegando
prejuizo irreparavel. O agravo foi
acatado. A Unica contestagao possi-
vel seria um Recurso Especial junto
ao STJ, em Brasilia. Mas nao houve
recurso. O caso é de particular con-
tra particular. Nao tem efeito vincu-
lante. Jurisprudéncia ja existe tanto
a favor como contra Corretores de
Imoveis. Mas o advogado tem de sa-
ber e querer utiliza-la. Neste caso,
nao soube. Infelizmente!

\h

Jurisprudéncia é uma série de de-
cisoes similares adotadas por tribu-
nais, que NAO tem efeito vinculante.
Serve apenas como referéncia. O
juiz ndao é obrigado a segui-la. Até
porque pode haver outra em sen-
tido contrario, como & o caso das
avaliagoes imobiliarias. No Brasil, so
o Supremo Tribunal Federal (STF),
Gltimo grau de jurisdicao, pode edi-
tar simulas vinculantes. Estas, sim,
resultam de jurisprudéncia unifor-
mizada. Juizes e tribunais inferiores
sao obrigados a adota-las.

Coisa julgada é decisao que so
pode ser mudada por tribunais
superiores. O artigo 52, XXXVI, da
Constituicao Federal - clausula pé-
trea, imutavel - consagra trés prin-
cipios que nem mesmo a lei pode
mudar. Diz ele: “A lei nao prejudica-
ra o direito adquirido, o ato juridico
perfeito e a coisa julgada”. Nada é
mais importante do que a coisa jul-
gada. A acao que o IBAPE/CONFEA
PERDEU transitou em julgado. Nao
ha mais recursos. Tornou-se coisa
julgada. Tudo o que o IBAPE pode
fazer — e vem fazendo - é espernear
e tentar iludir incautos.

O IBAPE disse que recorrera ao
CNJ. Mas o CNJ nao é tribunal, é ape-
nas um conselho de correicao de
juizes e tribunais inferiores. Vamos
repetir: A acao que o IBAPE diz que
ganhou NAO é dele. E de particular
para particular. E soO produz efei-
to entre as partes. A acao que o0s
Corretores ganharam por meio do
Cofeci contra o IBAPE, esta, sim, tem
efeito ERGA OMNES. Vale para todos
e contra todos. E é irrecorrivel. E coi-
sa julgada. Ponto final!

Joao Teodoro da Silva
Presidente — Sistema Cofeci-Creci



LIMITAR O
ALUGUEL AO IPCA

E INCONSTITUCIONAL

De 12de junho a22 de julho de 1944, em plena segun-
da guerra mundial, 44 paises aliados reuniram-se em
Bretton Woods, New Hampshire, EUA. Como resultado
da reuniao, foram criados o BIRD - Banco Internacional
para Reconstrucao e Desenvolvimento, conhecido como
Banco Mundial, e o FMI -Fundo Monetario Internacional.
A prevista criacao da Organizagcao Internacional do
Comeércio (0IC), que pretendia regular o comércio global
e evitar o crescente auto protecionismo econdomico, nao
avancou. A ideia foi barrada pelos Estados Unidos.

Em lugar da OIC, surgiu o GATT - General Agreement on
Tariffs and Trade (Acordo Geral de Tarifas e Comércio)
com o objetivo de reduzir obstaculos ao comércio mun-
dial, dentre eles, o auto protecionismo. Criado em ca-
rater provisorio, o GATT produziu 6timos resultados. As
estimativas asseguram que as tarifas alfandegarias a
produtos industriais foram reduzidas de 40% para 5%
até 1993, por obra da livre negociacao. Em 1995, tendo o
Brasil como um dos paises fundadores, foi criada a OMC
- Organizacao Mundial do Comércio, em substituicao ao
GATT.

A presenca do Brasil na OMC, no G-20 (19 paises mais a
Unido Europeia), e também no grupo dos BRICS (Brasil,
RUssia, india, China e Africa do Sul), sempre usando a
negociacao como instrumento de fortalecimento das
relacoes internacionais, consagrou nosso pais como de-
fensor da liberdade econdmica e da livre concorréncia.
Este principio, inclusive, foi consignado no artigo 170,
inciso IV da nossa Constituicao Federal de 1988. Nao ha,
portanto, espago para a ingeréncia estatal nas relacoes
comerciais. Contudo ainda ha quem insista no protecio-
nismo do estado.

0 (PL) Projeto de Lei 1026/2021, que tramita em regime

de urgéncia na Camara dos Deputados, propoe limitar
a correcao dos alugueres ao IPCA. Na contramao da li-
berdade econdmica constitucional, a proposta intenta
mitigar a brusca elevacao do IGPM, eleito livremente
pela maioria dos contratos de locacao, que chegou a
2314% em 2020. Mas a livre negociacao entre as partes
€ bem-sucedida na maioria dos casos. Dizer que o PL
nao impede a negociacao, porque permite a escolha de
qualquer indice menor do que IPCA, € 0 mesmo que di-
zer: a escolha é livre, desde que nao me contrarie.

A proposta, se transformada em lei, produzira forte
impacto negativo na economia imobiliaria do pais. A
locacdo residencial movimenta mais de RS 100 bilhdes
por ano em aluguéis. A comercial, RS 31,7 bilhoes, entre
escritorios (RS 31,2 bi) e galpdes logisticos (RS 0,5 bi). Os
fundos de investimentos imobiliarios detém patrimonio
de RS 120 bilhdes. Os Certificados de Recebiveis, outros
RS 35 bilhdes. Nos dois Gltimos anos, RS 46,2 bilhdes
foram investidos na aquisicao de escritorios, indUstrias,
shopping centers e hotéis, para renda locaticia. Tudo
isso tende a minguar.

Alingeréncia legal afeta a seguranca juridica e desmo-
tiva investimentos em imoveis para locacao, reduzindo
sua oferta. Menor disponibilidade de imoveis, maiores
precos locaticios. O PL é inconstitucional e antidemo-
cratico. O controle dos precos locaticios fere de morte
o principio da livre concorréncia (art. 170, IV da CF/88).
Além disso, viola a liberdade economica garantida pela
Lei 13.874/2019. Nao merece prosperar, segundo varios
segmentos representativos do mercado.

Joao Teodoro da Silva
Presidente — Sistema Cofeci-Creci
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ATUALIZAGAO

Atualizacao do Patrimonio Imobiliario

Ganho de capital na venda de bens imobiliarios, sob
a otica do nosso Imposto de Renda, é a diferenca entre
o valor de aquisicao, sem qualquer correcao, e o valor
de alienacao de qualquer bem, movel ou imovel. Trata-
se de evidente confisco. Correcao monetaria nada mais
é do que a atualizacao de valores corroidos pela infla-
¢ao. Mas nem isso o0 governo considera. Seria justo se,
anualmente, atualizassemos o valor dos bens pela in-
flacao. No momento da venda, pagariamos tributo sobre
a diferenca entre o valor atualizado e o da alienacao.
Isso, sim, seria ganho de capital.

Todavia, a fim de mitigar danos a sua imagem de es-
tado arrecadador, o governo permite que bens imoveis
adquiridos até o ano de 1969 (51 anos) fiquem isentos
de tributacao sobre ganho de capital. Dai para a frente,
no entanto, o art. 18 da Lei 7.713, de 22 de dezembro de
1988, estabelece que, a cada ano, o “ganho de capital”
seja tributado em mais 5%, até 1989. Dai para a frente,
100% do “ganho de capital” passou a ser considerado
como receita tributavel.

A Lei 8981, de 20 de janeiro de 1995, definiu tributagao
de 15% sobre o “ganho de capital”. Mas a Lei 13.259, de
16/03/2016, convertida da Medida Provisoria 692/2015,
introduziu tabela elevando, mais uma vez, os percen-
tuais de tributacao sobre “ganho de capital”: 15%, se o
valor for de até RS 5 milhoes; 17,5%, sobre parcela de
valor entre RS 5 e RS 10 milhdes; 20%, sobre parcela en-
tre RS 10 e RS 30 milhoes; e 22,5%, sobre parcela acima
de RS 30 milhdes. Entretanto, a MP 692/2015, convertida
na Lei 8.981, estabelecia percentuais bem maiores, entre
15% e 30%.

Como paliativo, antes da leonina MP 692/2015, o art.
40 da Lei 11196, de 21 de novembro de 2005, criou os fa-

tores FR1 e FR2, que reduzem o “ganho de capital” para
imoveis adquiridos antes e depois da lei, de forma de-
crescente. Nao deixa de ser um beneficio, entre tantos
maleficios. Imoveis sao declarados sempre pelo valor
historico da aquisicao, sem correcao. Por isso, nes-
ta quinta, 15 de abril, o Senado aprovou o PL (Projeto
de Lei) n® 458, que institui REARP (Regime Especial de
Atualizacdo e Regularizacao Patrimonial), incluindo
bens maoveis e ativos financeiros.

A aliquota de tributo a ser pago pela atualizagao do
patrimonio imobiliario sera de 3%, linearmente. Menos
que 0s 4% propostos pelo Ministério da Economia. O
tributo decorrente do REARP podera ser pago em até 36
parcelas mensais. O PL prevé prazo de 210 dias (7 me-
ses) para adesdo, mediante declaracdo especifica, mes-
mo que nao haja saldo de recursos declarados sobre
os bens regularizados. Porém os imoveis beneficiados
nao poderao ser vendidos em até trés anos depois da
adesao, sob pena de anulacao do REARP e reincidéncia
da Lei 8.981/95.

O Projeto abrange bens de propriedade do aderente
antes de 31 de dezembro de 2020. A restricao de trés
anos para venda pode parecer desestimulo ao merca-
do imobiliario. Mas nao é! O retorno a aplicacao da lei
anterior pode ser vantajoso e aproveitara o tributo até
entao recolhido no REARP. O art. 39, § 10, IV prevé que 0s
imoveis a serem atualizados sejam avaliados por “en-
tidade especializada”, o que, em tese, inclui Corretores
de Imaveis inscritos no CNAI. Faltam agora a aprovacao
pela Camara dos Deputados e a sancao presidencial.

Joao Teodoro da Silva
Presidente — Sistema Cofeci-Creci



EMPREGO E
CRESCIMENTO
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A recuperacao da economia e
a reducao do desemprego sao
minhas miss6es no Senado.
Neste contexto, tenho batalhado
pela alteracao de leis e apoia-
do projetos para estimular o
desenvolvimento do mercado
imobiliario.

NOs participamos do esforco
para aprovar a lei que criou o
Programa Casa Verde e Amarela
que substituiu e manteve o espiri-
to do Programa Minha Casa, Minha
Vida. Especialmente em relacao
aos trabalhadores desta ativida-
de aprovamos a lei que autoriza
legalmente que imoveis da Uniao,
alugados ou em desuso, possam
ser vendidos diretamente com a
intermediacao dos Corretores de
Imoveis. Neste momento, tenho
feito gestoes para que 0S corre-
tores de imoveis sejam consi-
derados Microempreendedores
Individuais (MEI).

O mercado imobiliario & muito
amplo e depende de uma série

‘

de iniciativas. Parte delas envol-
ve diretamente os trabalhadores
e se relaciona ao uso do FGTS.
Para contribuir para o crescimen-
to da economia é importante
flexibilizar o uso do Fundo pelos
trabalhadores.

Ha varias iniciativas neste con-
texto. Uma delas € o projeto que
permite o uso de recursos do
FGTS para o pagamento do preco
da aquisicao de lote destinado a
construcao de moradia propria. E
ha outras medidas neste area que
merecem nossa atencao, como a
de permitir que obras de acessi-
bilidade em imovel proprio sejam
feitas com recursos do Fundo.

O mercado imobiliario também
poderia ser aquecido se aprovada
uma lei que reduza o prazo de ca-
réncia para o uso dos recursos do
Fundo. Da mesma forma, se fosse
aprovada uma lei que nos progra-
mas Minha Casa, Minha Vida e seu
sucessor, Casa Verde e Amarela, a
entrega do imovel seja feita mes-

o
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mo que o Governo Federal nao
tenha cumprido o prazo para o
pagamento do financiamento de-
pois da obra concluida.

Ha muito mais para fazermos
no Senado. Mas estas sao algu-
mas das iniciativas que valori-
zam a categoria dos Corretores
de Imoveis, contribuem para o
crescimento da economia e para
a ampliacao dos empregos.

Senador lzalci Lucas



i IObal Estamos trabalhando, abrindo caminhos para Vocé!!!
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Mais uma vez, o COFECI e a iGlobal
ik marcam presenga ho Legislative
Meetings, realizado pela NAR -

2021 REALTORS * e LECISLATIVE MEETINGS . .
E— National Associaton of Realtors, que
HOME FRONT ocorreu de 3 a 14 de maio, virtualmente,

FIGHTING FOR THE FUTURE OF REAL ESTATE
2021 VIRTUAL REALTORS® LEGISLATIVE MEETINGS e teve mais de 4.500 participantes de

MAY 3-14, 2021————————— diferentes partes do mundo.
COFECI e iGlobal representando o mercado imobiliario brasileiro.

Por que participar de eventos internacionais? Venha ser GLOBAL!

Para: Equipe iGlobal <contato@iglobal.com.br> Leandro Oliveira
Assunto: Regarding joining EU Global Community = . L _
E Bom dia a todos, um privilégio, estarmos participando deste
Dear iGlobal Representative, importante evento da NAR, sinto muito honrado em participar,
| an international Realtor and would like to join your community. | own a real oportunidade de um networking mundial, gracas a associacao
estate brokerage in Istanbul, Turkey (soon in Canada). COFECI - | GLOBAL, obrigado! Leandro Oliveira

My logo is atiached. ‘ @Y 1Like ‘ ¥ Direct message 4 Reply ‘ Brasil

Regards,

Turquia

Tolga NIZAM Depoimentos

Managing Principal/ International REALTOR

Como participar desse network global?

Cadastre sua imobiliaria, integre seus imoéveis em nossa plataforma
www.iglobal.com.br e divulgue sua carteira imobiliaria em um dos maiores portais
imobiliarios do mundo, que supera a média de mais de 58 milhdoes de visitas

Unicas/més.

Selecionamos alguns importantes eventos para vocé
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COMPARTIR. APRENDER. CONECTAR
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Ecuador Brasil

e a
{ Iremos sortear trés ingressos para

1de Julio -
Peru s

26 de Agosto julho 2021, para as 100 primeiras

Paraguay

= imobiliarias que se fizerem integragao

Srgaayiemere na plataforma iGlobal, em junho/21.
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hile | Integre ja! 2
> 15 de Julio -
Argentina 9
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www.iglobal.com.br — contato@iglobal.com.br




